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de nueva creacién en los sectores estratégicos e identificar los principales factores
del ecosistema que impulsan el emprendimiento. Para lo cual, se procedio a realizar
tres modelos de regresion lineal mediante los cuales se comprobard la incidencia del
desempleo y del PIB per cépita en el emprendimiento, y la incidencia del empleo y
de la Actividad Emprendedora Temprana en el PIB per capita. Como factores se
identificaron a: la Tasa de desempleo, PIB per capita, y el Empleo. Se comprobo que
las personas no necesariamente emprenden en funcién de que se encuentren
empleados o desempleados sino mas bien se ven influenciados por la situacion
econdmica que atraviesa el pais, es decir, si la economia se encuentra en auge

deciden emprender.
PALABRAS DESCRIPTORAS: EMPRENDIMIENTO, ECOSISTEMA

EMPRENDEDOR, CREACION DE EMPRESAS, CRECIMIENTO ECONOMICO,
EMPLEO.

viii



TECHNICAL UNIVERSITY OF AMBATO
FACULTY OF ACCOUNTING AND AUDIT
ECONOMICS CAREER

TOPIC: “ECOSYSTEM ENTREPRENEUR AND ENTREPRENEURSHIP IN
THE PROVINCE OF TUNGURAHUA.”

AUTHOR: Katty Cecilia Jiménez Garces.
TUTHOR: Eco. Morales Carrasco Lilian Victoria.

DATE: March, 2017

ABSTRACT

The present research seeks to analyze the levels of creation of new companies and
factors of the entrepreneurial ecosystem that determine the entrepreneurship in the
Province of Tungurahua, in addition to establishing the volume of newly created
companies in the strategic sectors and to identify the main factors Ecosystem That
drive entrepreneurship. For which, three linear regression models were used to check
the incidence of unemployment and GDP by the shell in the enterprise, and the
incidence of employment and Early Employee activation in GDP per capita. As has
been identified: Unemployment rate, GDP per capita, and Employment. It was found
that people do not necessarily perform according to whether they are employed or
unemployed but rather are influenced by the economic situation in the country, if the

economy is in the place of the decision.
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INTRODUCCION

La presente investigacion busca determinar qué tan emprendedora es la provincia de
Tungurahua, si han existido nuevas empresas creadas a lo largo del periodo que se va
a estudiar, y si el ecosistema emprendedor es el mas apto como para emprender. Para
ello es necesario conocer la definicion de emprendimiento que segun Reynolds
(1999) menciona que “Cualquier intento de creacion de nuevos negocios o empresas,
tales como el autoempleo, una nueva empresa, 0 la expansion de un negocio
existente, por un individuo, un equipo de individuos, o un negocio establecido.”
(Reynolds et al., 1999, p. 3), mientras que al ecosistema emprendedor se lo define
como el entorno o el ambiente en dénde se busca crear una empresa, en el cual se
espera tener lo factores favorables para el desarrollo del mismo. EIl trabajo de
investigacion estd conformado por cuatro capitulos que se desarrollara de la siguiente

manera:

En el Capitulo I se explicara el entorno en el cual se desarrolla el emprendimiento
tanto en América Latina a nivel macro como en Ecuador. Ademas que se
estableceran los objetivos a ejecutar de acuerdo a las estimulaciones y motivaciones

obtenidas para la realizacion del presente estudio.

El Capitulo I1, manifiesta los fundamentos tedricos y antecedentes investigativos en
los cuales se cimienta la investigacion, con base bibliografica meramente confiable,
para que el estudio tenga el respaldo preciso mediante la metodologia detallada y las
conclusiones que se obtendran al finalizar el presente trabajo, por otro lado se

explican las hipétesis que deberan comprobarse estadisticamente.

En el Capitulo 111 se mostraran los métodos utilizados necesarios para la recoleccion
de los datos precisos y el proceso utilizado para demostrar estadisticamente y
comprobar mediante modelos econométricos la viabilidad, el uso correcto de la
informacion, datos, variables, etc. a utilizar en la investigacion, y la demostracion de
las hipdtesis descritas, que permitiran el cumplimiento de los objetivos proyectados

al iniciar con el estudio.



En el Capitulo IV se describiran los resultados obtenidos del andlisis ejecutado,
mediante la demostracion del andlisis econométrico realizado necesario para la
respectiva comprobacion de la hipdtesis, incluyendo las conclusiones vy

recomendaciones de la presente investigacion.



CAPITULOI.

1 ANALISIS Y DESCRIPCION DEL PROBLEMA DE INVESTIGACION.

1.1 DESCRIPCION Y FORMULACION DEL PROBLEMA.

1.1.1 TEMA.

“ECOSISTEMA EMPRENDEDOR Y EMPRENDIMIENTO EN LA PROVINCIA
DE TUNGURAHUA”

1.1.2 DESCRIPCION Y CONTEXTUALIZACION

1.1.2.1 Contextualizacién Macro.

El Reporte GEM para todos los paises se fundamenta en la recoleccion de datos
primarios mediante la Encuesta de Poblacion Adulta (APS por sus siglas en inglés)
contestada por lo menos por 2,000 adultos, mayores de 18 afios escogidos de manera
aleatoria en cada economia. Ademas, los equipos que se encuentran en cada pais
recogen la opinién de expertos sobre los componentes del ecosistema emprendedor

mediante la Encuesta Nacional de Expertos (NES por sus siglas en inglés).

Gréfico 1. Patron de ciclo de vida de las empresas y sus caracteristicas emprendedoras

presentadas por el GEM

Cierre del Negocio

ACTIVIDAD EMPRENDEDORA TEMPRANA

Establecidos: Con
negocios de mas de
3.5 afios

Intencion de
emprender:
oportunidades,
conocimientos,
habilidades

Nuevos: Con
negocios de hasta |
3.5 afios

Y

Nacimiento de la H Persistencia
Empresa |

Perfil de Emprendimiento en Etapai

Atributos individuales:
-Sexo

-Edad

-Motivacion

-Sector -Alto crecimiento
-Innovacién

Industria: Impacto: ‘

-Internacionalizacion

Fuente: GEM Ecuador 2016
Elaborado por: GEM Ecuador 2016



El Reporte Global Entrepreneurship Monitor (GEM) para el afio 2015 se encuentra
conformado por setenta y dos paises, agrupados segun la region geogréafica y nivel de
crecimiento economico, participaron en la encuesta global del emprendimiento a
través de diversas fases de la creacion de empresas, las caracteristicas y motivaciones
de los emprendedores, las actitudes que las poblaciones que poseen entorno a esta
actividad, y la calidad del entorno emprendedor en diferentes economias. En la Tabla

1 se observan a los paises que contribuyeron en la encuesta.

Tabla 1. Paises que participan en el Reporte GEM 2015, agrupadas por region

geografica y nivel de desarrollo econémico

FACTORES EFICIENCIA INNOVACION
Africa Botsuana Marruecos
Burkina Faso Sudafrica
Camerdn
Egipto
Senegal
Tlnez
Asia & Oceania India China Australia
Iran Indonesia Israel
Filipinas Kazajistan Japon
Vietnam Libano Corea del Sur
Malasia Taiwan
Tailandia
Turquia
América Latina & El Caribe Argentina
Barbados
Brasil
Chile
Colombia
Ecuador
Guatemala
México
Panama
Per
Puerto Rico
Uruguay
Europa Bulgaria Bélgica
Croacia Finlandia
Estonia Alemania
Hungria Grecia
Letonia Irlanda
Polonia Italia
Rumania Luxemburgo
Macedonia Paises Bajos
Noruega
Portugal
Eslovaquia
Eslovenia
Suecia
Suiza
Reino Unido
América del Norte Canada

Estados Unidos

Fuente: GEM Ecuador 2016
Elaborado por: GEM Ecuador 2016



Los emprendedores exitosos son sujetos que convierten ideas en negocios rentables.
Por lo general, esta conversion demanda talentos y capacidades, como la innovacion,
el ingreso de nuevos productos y buscar otros mercados desconocidos. Es un proceso
que requiere de la habilidad de liderar a otros individuos, dar prioridades en
actividades que incrementen la eficiencia y eficacia productiva y manejar todo tipo
de recursos disponibles de una manera correcta, aunque no son suficientes estas
aptitudes. (Banco Mundial, 2014)

Los emprendedores exitosos progresan cuando el ecosistema econdmico e
institucional es adecuado e induce a la innovacién, estimulando la productividad
mediante la entrada y salida de empresas del mercado Yy la innovacion de las

empresas establecidas, lo que suscita el desarrollo econémico.

El emprendimiento es un motor esencial del crecimiento y el desarrollo, a esta idea
apoyan varios economistas desde Adam Smith afirmada por la influyente obra de
Joseph Schumpeter, ya que los emprendedores juegan un papel crucial en la cambio
de las sociedades de ingresos minimos determinadas por la productividad limitada.
Para mejorar la relacion entre el emprendimiento y el crecimiento de la
productividad, es necesario acudir a politicas gubernamentales para agilitar el
proceso de desarrollo mediante el perfeccionamiento de los incentivos y el apoyo de

las instituciones a la innovacién de los emprendedores. (Banco Mundial, 2014)

El GEM (2016) cita algunos indicadores sobre de la Actividad Emprendedora que se
debe mencionar en esta investigacion, este grupo de indices pueden verse como un
grupo de medidas que favorecen con el impacto que el emprendimiento posee en una
sociedad y el grado en que la sociedad se beneficia, los cuales se detallan a

continuacion:

Apreciacion de los valores de la sociedad que se relacionan con el

emprendimiento

e Atencion de los medios al emprendimiento

e Alto estatus de emprendedores exitosos
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e Emprendimiento como una buena opcion profesional.

Auto apreciacion del emprendimiento

e Tasa de miedo al fracaso
e Oportunidades percibidas
e Intencion de emprender

e Capacidades percibidas.

indices de actividad emprendedora

e Indice Motivacional (razén entre emprendedores motivados por la
oportunidad de mejora y motivados por la necesidad)

e Actividad Emprendedora Temprana — TEA

e Actividad Emprendedora de Empleados — EEA

e Tasa de emprendedores establecidos

e Tasa de cierre de negocios.

Calidad percibida del ecosistema emprendedor

e Politicas de gobierno: a) apoyo y relevancia; b) impuestos y burocracia

e Apoyo financiero

e Transferencia de I&D

e Educacion y formacion en emprendimiento: a) educacion basica; b) niveles
post-secundarios.

e Infraestructura comercial y profesional

e Normas sociales y culturales.

e Apertura del Mercado interno: a) dindmica; b) regulaciones

e Programas de gobierno para fomentar el emprendimiento

e Infraestructura fisica.



Gréfico 2. Modelo de emprendimiento a seguir
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Fuente: Banco Mundial
Elaborado por: Banco Mundial

El grafico 2 representa a una poblacion diversa en sus ‘“habilidades”, medido
mediante el nivel educativo alcanzado. Los trabajadores con mdaltiples habilidades
pueden elegir entre trabajar para si mismos (transformarse en empresarios) o trabajar
para terceros (trabajadores asalariados). El valor del trabajo asalariado se puede
admitir como una funcion lineal de las habilidades, es decir mientras méas habilidades
posean una persona, mayor es la probabilidad de convertirse en un trabajador
dependiente, ya que su demanda se incrementard. Para los sujetos con considerable
talento es mas fructifero convertirse en un nuevo empresario que ser empleado, ya
que el nivel de habilidad y el potencial para el crecimiento son elevados, a estos se
los llama “emprendedores transformadores”. Por varias razones, el emprendimiento

también tiene més valor que ser empleado por terceros (Banco Mundial, 2014).

Cuando un individuo ha perdido su empleo, encontrar un nuevo conlleva tiempo, el
autoempleo puede ser una opcion al empleo dependiente, lo que establece una
importante estimulacién en los paises en desarrollo. Cabe mencionar que en algunos
casos, se puede recurrir al emprendimiento como amortiguador mientras se obtiene
un mejor empleo. Aunque, si la renta que arroja el pequefio negocio sobrepasa al
salario que ofrece el mercado, el emprendimiento se torna permanente. Se puede
describir a tres tipos de individuos en los cuales ubican a emprendedores con escasas
habilidades se denominan emprendedores con poco potencial para el crecimiento,

debido a que el beneficio esperado del emprendimiento es mayor que del empleo



bajo dependencia; otros con habilidades intermedias tienden a convertirse en
empleados, por las opciones que ofrece el mercado y los individuos que poseen
mucho talento, se convierten en emprendedores ya que su habilidad los faculta para

aumentar el producto marginal de los insumos de la empresa (Banco Mundial, 2014).

Gréfico 3. La tasas de nuevas empresas y el PIB per cépita de varios paises desde el afio
2004 al 2011
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Fuente: Banco Mundial
Elaborado por: Banco Mundial

En el grafico 3 se observa la relacion entre la entrada de empresas y el nivel de
crecimiento econémico en 129 paises. Segun el nimero de empresas registradas por
cada 1.000 personas en edad de trabajar es positiva y fragilmente relacionada con el
PIB per cépita.

El pais con mayor dinamismo en el emprendimiento dentro de los paises que
conforman la LAC (por sus siglas en inglés Latin American and Caribean) es Costa
Rica, la tasa de entrada promedio de casi 16 empresas nuevas por cada 1.000
personas en edad de obtener un empleo entre 2004 y 2011 esta seguida por la de San
Cristobal y Nieves con 6 empresas nuevas y Dominica 4 empresas nuevas. En el
extremo contrario de la distribucion se ubican Argentina y México, debido a que sus
tasas de entrada se ubican por debajo de las predicciones basadas en sus niveles de
PIB per capita.

El desempefio pobre de los paises de LAC en lo que respecta a la creacion de

empresas se puede decir que se debe a que los costos de ingreso al mercado



restringen la inversién de las empresas, obstaculizando la productividad y el
crecimiento y consecuentemente la creacion de nuevas empresas. Ademas que las
regulaciones de entrada generan corrupcion pero crecimiento en las economias
desarrolladas y en vias de desarrollo. Por lo cual, cabe preguntarse: ¢podria
estimularse la creacion de empresas con la eliminacion de las barreras normativas en
la region? Por un lado, se estudia la relacion entre la entrada y el porcentaje de
empresas nuevas, pero por el otro lado, se examinan dos indicadores distintos de
barreras de entrada al emprendimiento. EI primer indicador: es el coste total de
constituir una empresa, que se adquirié de la base de datos Doing Business. El
indicador mencionado contiene una imputacion de los costes monetarios en funcion
con el nimero de dias precisos para la creacion de una empresa y los costes
monetarios directos vinculados con tasas y otros impuestos para una muestra de 132
paises. Como segundo indicador es una medida que sintetiza las barreras a la
creacion de empresas y que se calcula como un promedio ponderado de tres
subindices: un indicador de la turbia normativa y administrativa, un indicador de las
barreras administrativas a la creacion de empresas y otro dirigido hacia las barreras a
la competencia. Cada subindice clasifica a las economias en una escala del 0 al 6 en
la que las cifras constituyen regulaciones estrictas (Banco Mundial, 2014).

Segun el Banco Mundial (2014) indica que la diferencia entre paises también se
presenta mediante la medida que resume de manera mas general las barreras al
emprendimiento. La calificacion promedio en los paises de la OCDE (excluido
México), de 1,36, es menor que la del pais de LAC que obtiene la puntuacion mas
alta (Colombia, 1,79), cuyo ecosistema es mucho mas favorable al desarrollo
empresarial que el de los paises con las calificaciones mas bajas (Honduras 3,65,
Argentina 3,28 y Nicaragua 3,18).16 Las economias que pertenecen a LAC han
realizado progresos significativos en la disminucion de las barreras en los ultimos

afios al emprendimiento durante los ultimos afios.

¢Qué es lo que entorpece el emprendimiento de crecimiento elevado: la cultura, las
instituciones o el entorno? Las empresas que conforman la LAC son pequefias por su
nivel de desarrollo y crecimiento, lo que restringe las oportunidades de empleo,

generan escasos empleos bien remunerados y apoya a la propagacion de las empresas



de bajo crecimiento y del autoempleo. Por todo esto, se puede mencionar que el
ecosistema no es propicio para el emprendimiento o que hay poco deseo por
emprender. Estas dos hipdtesis pueden presentar relacion, debido a que en un
ambiente poco optimista a la innovacion y al emprendimiento es mas propenso a
impulsar a los empleados a métodos poco dindmicos de emprendimiento, inclusive
fuera del mercado un ejemplo claro es la inmigracion. A inicios del siglo XX, la
falta de espiritu emprendedor se presentd por dos razones importantes; la primera por
las actitudes que se conocian hacia el emprendimiento adquiridas de Espafia y la
segunda por la falta de conocimientos técnicos y formacién de la poblacion aborigen.
La gran mayoria de las empresas de América Latina estaban lideradas por
emprendedores nacidos en el extranjero, tal es asi que un buen ejemplo por describir
es el de Argentina, segun los datos de los censos muestran que 7 de cada 10
negocios registradas en el pais yacian de propiedad extranjera. Por ello, la influencia
de las empresas de liderada por extranjeros en Argentina se concentrd en los
sectores tecnoldgicos muy avanzados, por ejemplo: el sector de los tranvias presento
el 100%, los carruajes y otros vehiculos 79%, los herrajes 71%, los talleres

mecénicos 70% Y los aserraderos 58% (Banco Mundial, 2014).

Gréfico 4. Cuadro comparativo de la TEA por Regién

TEA MAS ALTAS DE LA REGION

33.6%
25.9%

9 0,
22.7% 22.2% 19.9%
15.2%
Ecuador Chile Colombia Peru Promedio Promedio
Region  Economias de
Eficiencia

Fuente: GEM Ecuador 2016
Elaborado por: GEM Ecuador 2016

El pais que refleja la actividad emprendedora temprana (TEA por sus siglas en
inglés) mas alta, entre los paises de América Latina y el Caribe es Ecuador con

33.6%, situandose en el primer lugar en relacion con los paises que participaron en el
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GEM 2015. Chile se sitia con 25.9% en el segundo lugar, consecuentemente
Colombia con 22.7%, y Peru con 22.2%. Chile y Perd manifiestan una disminucion
en la TEA en relacion al 2014, mientras que ésta ha aumentado con proporcion al

afio pasado para Colombia y Ecuador.

Tabla 2. Relacion de los paises de América Latina que presentan mayor TEA

TEA TEA Oportunidad  TEA Necesidad
Ecuador 33,6% 68,8% 30,6%
Chile 25,9% 67,4% 25,3%
Colombia 22, 7% 65,4% 33,3%
Pera 22,2% 72,9% 25,2%
Promedio Regidn 19,9% 68,2% 29,6%
Promedlo_ E_con_omlas 15.2% 69.6% 28.3%

de Eficiencia

Fuente: GEM Ecuador 2016

Elaborado por: GEM Ecuador 2016
En la tabla 2 se puede observar a los paises que presentan la Actividad
Emprendedora Temprana més alta de la region, Ecuador se ubica en el primer puesto
con 33.6%, Per0 se ocupa el primer lugar con 72.9 % en Actividad Emprendedora
Temprana por oportunidad, mientras que en la TEA por necesidad se ubica a
Colombia con 33.3%. EI promedio de la region de Economia de Eficiencia de TEA
es de 15.2%, para la TEA por oportunidad se presenta con 69.6% y por necesidad de
28.3%.

Tabla 3. TEA y percepciones de las economias de los paises de América Latina

Emprendimientos  Emprendimientos TEA Negocios Cierre de
Nacientes Nuevos ) Establecidos l.\'eguc:ios
Pais Ranking Puntaje Ranking Puntaje Ranking Puntaje Ranking Puntaje Ranking Puntaje
Argentina 10 11,7 17E 6.3 13E 17,7 18 9.3 16 6.3
Barbados 11 11,5 ] 10,7 10E 21 9 14,1 25E 3.8
Brasil 27 6.7 3 14,9 10E 21 4 18,9 12E 6.7
Chile 6E 16,5 11E 0.8 6 259 21 g2 7 8.3
Colombia 9 15,6 16 1.3 8 127 41E 5.2 10E 72
Ecuador 1 259 11E 0.8 2 336 7 174 8 83
Guatemala 12E 10,8 15 1.6 13E 17,7 2 g1 i 4
Meéxico 3 16.2 24 5 10E 21 30 6.9 13 6.4
Panama 38 5.2 14 1.7 24E 12,8 49E 42 46E 22
Perl 5 17.3 23E 4.9 9 2.2 3l 6.6 6 8.8
Puerto Rico 28 6.6 3TE 1.9 40 8.3 60 1.4 60 0.9
Umnguay 14 10,6 32E 3.8 18 14,3 30 21 20 4.7
Total 12,9 7.5 19,9 1.6 57

Fuente: GEM Ecuador 2016.
Elaborado por: GEM Ecuador 2016.
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En la tabla 3 se indican a los paises de América Latina de acuerdo al ranking y
puntaje de emprendimientos nacientes, nuevos, actividad emprendedora temprana,
negocios establecidos y por cierre de empresas. En emprendimientos nacientes el
pais que ocupa el mas alto puntaje es Ecuador con 25.9 ubicandose en el puesto 1; en
los emprendimientos nuevos se encuentra a Brasil con 14.9 en el tercer puesto; en lo
que respecta a la TEA se ubica a Ecuador ocupando el primer puesto con 33.6
puntos. Brasil se ubica el puesto nimero 4 con un puntaje de 18.9 en negocios
establecidos y Per( es uno de los paises que mayor puntaje presenta en lo que
respecta al cierre de los negocios. Cabe mencionar que la letra E significa empate.
(Banco Mundial, 2014)

1.1.2.2 Contextualizacién meso.

Segun el GEM (2016) Ecuador se coloca por sobre la media para los siguientes
factores: educacion y preparacion en educacion basica, politicas gubernamentales
generales (excluidas las regulaciones y programas de gobierno) y la apertura del
mercado interno, no obstante los valores alcanzados estan alrededor de la media de la
escala. Pero donde existe una diferencia significativa es en los factores educacién
superior que se ubican a los siguientes: acceso a infraestructura fisica, y normas
culturales y sociales, elementos que han sido evaluados en la region y en los paises
con economias de eficiencia, Ecuador sobresale. Es aqui donde, el pais deberia
analizar iniciativas y politicas que favorezcan al emprendimiento. Este anélisis fue
realizado por los expertos de Ecuador con el promedio para América Latina y el

Caribe, y con las economias en etapa de eficiencia.

Ecosistema en transformacion

En Ecuador han surgido iniciativas de origen privado que contribuyen para mejorar
el ecosistema emprendedor, entre las cuales se encuentran opciones de
financiamiento a los emprendedores, sea de capital de riesgo o inversores angeles.
Un ejemplo visible son redes como Startup Ventures y Angeles EC, que estan

organizando y preparando inversores, principalmente en Quito y Guayaquil, para
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incentivar a las empresas con mejores posibilidades de tener éxito en el mercado y

que puedan acceder a mercados internacionales.

La Secretaria de Educacion Superior, Ciencia, Tecnologia e Innovacion
(SENESCYT), asimismo ha apoyado al emprendimiento mediante la educacion
superior en ciencias, la acreditacién de incubadoras y programas para promover el
emprendimiento y la innovacion del mismo, por ejemplo, como el Banco de Ideas
que concede un capital minimo a los individuos emprendedores para desarrollo o
validacion de prototipos con el acompafiamiento de incubadoras. Otra proyecto
impulsado por la misma entidad es el proyecto de Ley Cddigo Ingenios, como
objetivo se establece un Sistema Nacional de Ciencia, Tecnologia, Innovacion y

Saberes Ancestrales.

Es importante enfatizar otros proyectos impulsados por comunidades de
emprendedores, como Girls in Tech, Startup Weekend, Espiral, entre otras, que se
encuentran ubicadas en Quito, Guayaquil, Cuenca, Manta que buscan que crezca el
know how y las habilidades potenciales de los emprendedores mediante el

networking y trabajo en conjunto.

Por otro lado, se ha producido un incremento de empresas que otorgan recursos y
seguimiento a equipos de individuos que crean empresas con potencial de
innovacion. Entre las cuales tenemos a incubadoras, espacios de coworking y
espacios de innovacién como ConQuito, i3lab, Kruger Labs, Invernadero, Impacto
Quito, Buentrip Hub, entre otros y que sirven de motores para el emprendimiento en
Ecuador, asimismo contribuyen con la difusién de casos de é€xito que deseen crecer e
internacionalizarse (GEM, 2016).

La expectativa que se mantiene es que estos cambios, aporten al mejoramiento del
ecosistema emprendedor, a la supervivencia y crecimiento de los emprendimientos a
nivel nacional, y que estos emprendedores puedan expandirse internacionalmente,
contribuyendo con la economia local, regional y del pais; ademéas que no se quedan

siendo pequefios emprendimientos sino que se conviertan en medianas y grandes
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empresas, ya que asi generaran empleo, disminuirdn de cierto modo los problemas

sociales que afectan a nuestra sociedad y tendremos una mejor economia.

Grafico 5. Emprendedores por etapas

EMPRENDEDORES POR ETAPAS

Il__s% S

Intenciéon de Nacientes Nuevos 3abafios 6a8aifios 9afioso
emprender mas

Fuente: GEM Ecuador 2016
Elaborador por: GEM Ecuador 2016

Se desprende que la tasa de emprendimientos, estabilidad y potencial crecimiento de
los negocios en el 2015 fueron parecidas al afio 2014, en el grafico 6 se observa la
disminucion sustancial de emprendedores a lo largo del ciclo de vida empresarial,
iniciando en la intencién de emprender con 49% Yy hasta llegar al 5% en empresas
establecidas que ocurre cuando llega a los 3 afios de fundacién del negocio.

Tabla 4. Grado de ingreso por negocio

No TEA Establecidos
emprendedores
Menos de $450 52,0% 50,4% 55,2%
Categoria de Entre $450 y 32.0% 31.9% 27 5%
Ingresos $850
Mas de $850 16,0% 17,6% 17,3%

Fuente: GEM Ecuador 2016
Elaborador por: GEM Ecuador 2016.

Como se puede observar la grafica 7 indica los niveles de ingresos en Ecuador para
el afno 2015 en relacion con el emprendimiento, con los negocios ya establecidos y
con aquellos individuos que se han quedado en su zona de confort; es decir no
emprenden. El nivel mas alto de ingresos es de mayor a $850, si se analizan las tres

clases de negocios se puede verificar que no existe una diferencia sustancial entre los
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emprendedores y el resto de la poblacion tanto con los que no emprenden como con
las empresas establecidas y lo mismo ocurre en las otras categorias de ingreso. Cabe
mencionar que los niveles de ingreso para los emprendedores en afios posteriores

eran mayor.

Segun el GEM (2016) menciona que el primer motivo de cierre de una empresa se
debe a que el “negocio no era lucrativo”, y esto puede ocasionarse por distintos
factores como la falta de conocimiento del sector, incorrecta ubicacion geografica,
mal uso del capital, entre otros. El segundo motivo de cierre de negocio en el 2015
fue “problemas de financiamiento”, para los propietarios de empresas establecidas, lo
que a diferencia del afio 2014, esta motivacion se ubicaba en el puesto quinto,

mientras que “otra oportunidad de negocio” se encontraba en segundo lugar.

Por lo tanto, los propietarios o duefios de una empresa probablemente poseen mayor
experiencia y conocimientos del medio, esto podria ocasionar una alerta sobre el
dinamismo de la economia perturbando de mayor manera a las empresas establecidas

que a los nuevos negocios.

Gréfico 6. Motivacion de los negocios

Motivacion de los Negocios
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Fuente: GEM Ecuador 2016
Elaborador por: GEM Ecuador 2016

En los estudios realizados acerca de la Actividad Emprendedora Temprana alta de
afios anteriores se desprende que esto manifiesta un ecosistema positivo y favorable

para emprender, por otro lado, puede reflejar el resultado del empleo inadecuado, ya
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que el emprendimiento en Ecuador por necesidad es alto, mientras que el
emprendimiento por oportunidad de mejora es mucho menor, es decir, ocurre lo
contario a lo que sucede en otras economias encaminadas hacia la innovacion.
Asimismo en el Grafico 7 se observa, que el emprendimiento por necesidad sea
mayor en las empresas ya establecidas y que en las empresas nacientes sea menor,

este indicador ha sido continuo en los ultimos afos.

Ecuador ostenta en el afio 2015 la segunda TEA mas alta del mundo, superado por
Senegal. Esto no implica que Ecuador sea el segundo pais mas emprendedor del
mundo, ya que el factor mas importante es la calidad que la cantidad, y se considera
a aquellos con la capacidad para crecer exponencialmente, habilidad para generar
empleo, que impulsen la productividad y que contribuya al desarrollo econdémico.
Esto no quiere decir, que no se reconozca el papel importante que poseen los
emprendimientos pequefios o subsistentes, que son la mayoria de los registrados por
el GEM Ecuador acerca de la disminucion de la pobreza, y mejora de los ingresos
(GEM, 2016).

La TEA en Ecuador persiste alta y sin cambios importantes, ademas que prevalecen
las empresas nacientes, mientras que los negocios nuevos manifiestan una tendencia
descendiente; predominan los emprendimientos por oportunidad, aunque los
emprendimientos por necesidad alin no poseen una tasa alta, situandose sobre la
media para economias de eficiencia; por otro lado, la equidad de género en
emprendimiento, las mujeres con mayor frecuencia recurren al emprendimiento por

necesidad.

Ecosistema emprendedor

El ecosistema emprendedor en Ecuador ha permanecido significativamente favorable
en el afio 2015, ya que se ha analizado mediante las condiciones marco para la
creacion de empresas, se detectaron entre las fortalezas: programas gubernamentales,
normas culturales, sociales, de educacion y la habilidad para emprender. Por otro
lado se manifiestan a las debilidades como politicas de gobierno, apoyo financiero,

contexto institucional y politico, y las leyes laborales. Tener una vision clara del
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entorno emprendedor contribuiria para la construccion de mejoras hacia las
condiciones del ecosistema mas débiles o en areas de bajo desempefio; para lo cual
es necesario establecer y disefiar proyectos en el medio financiero, conformar
asociacion de emprendedores y mediante la ciencia y tecnologia, que estimulan el
entorno y lo convierten en conductor de oportunidades de transformacion,

crecimiento, y la participacion directa en el extranjero, entre otras.

Percepciones y Actitudes

Segun el GEM (2016) indica que una caracteristica que distingue a los individuos
que desean emprender se ha establecido que es preciso poseer tanto la percepcion de
oportunidades adyacentes, como tener las habilidades, capacidades y los
conocimientos para iniciar un emprendimiento, poseen analogia con la intencion de
crear una empresa hasta el afio 2018. Se hallé que la percepcion de oportunidades
disminuye con el aumento de la edad, pero se incrementa a medida que el nivel de
ingresos se eleva. Asimismo, la apreciacion de las competencias necesarias para
emprender un negocio crece con la edad, sin embargo el declive empieza
aproximadamente a los 60 afos de edad de los individuos. ElI miedo al fracaso es
minimo en las personas jovenes, aunque disminuye a mientras se incrementan los
ingresos. Los datos obtenidos en 2015 demuestran que las empresas con mas altos
ingresos tienen un mayor nivel de educacion o afios de estudio; por lo tanto, de forma
no directa el nivel de educacién seria un factor concluyente de las percepciones, sin
embargo no es determinante. Dada la relacion positiva existente entre las
percepciones, la intencion de crear una empresa y el papel que juegan los ingresos en
percepciones mas beneficiosas, se desprende que la intencion de emprender
disminuye cuando los niveles de ingreso aumentan. Creyendo que cuando estos
niveles de ingreso econdémicos proceden de trabajo fijo, renunciar por emprender
podria instituir una barrera (GEM, 2016).

1.1.2.3 Contextualizacién Micro

La Provincia de Tungurahua se sitla dentro de la Zona de Planificacion 3. Cuenta

con 3.369 Km2 aproximadamente, quiere decir, el 8% de la zona mencionada y el
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1% a nivel nacional. De acuerdo a la division politica la provincia, posee 9 catones y
53 parroquias: Ambato (9 parroquias), Cevallos (1 parroquia), Quero (3 parroquias),
Mocha (2 parroquias), Pelileo (9 parroquias), Patate (4 parroquias), Pillaro (8

parroquias), Tisaleo (2 parroquias) y Bafios de Agua Santa (5 parroquias).

Gréfico 7. Provincia de Tungurahua
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Fuente: MCPEC 2011
Elaborador por: MCPEC 2011

En el dltimo Censo del afio 2010, la provincia de Tungurahua cuenta 500.755
habitantes, lo que constituye el 35% de los habitantes de la region 3 y representa el
4% de la poblacion total del pais. EI 52% de personas viven en zonas urbanas y 48%
en zonas rurales (MCPEC, 2011).

Tabla 5.Caracteristicas de la Provincia de Tungurahua

VARIABLE DATO % REGION % NACIONAL

EXTENSION (Km)? 3.369 8% 1%
POBLACION (Personas) 500.755 35% 4%
PEA 197.033 37% 4%

Nro.
ESTABLECIMIENTOS 23.869 32% 4%

ECONOMICOS

PNB (miles de $ 2000) 1.089.317 35% 3%

Fuente: MCPEC 2011
Elaborador por: MCPEC 2011
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La provincia ha contribuido a la Poblacion Econémicamente Activa (PEA) en un
37% de la Regidn y de la fuerza del trabajo del pais representa el 4%, de acuerdo a
informacién del Censo 2010, y aporta econdmicamente a la Zona 3 con el 35% del
Producto Nacional Bruto, en promedio del afio 2004 al 2007, y a nivel nacional en el
mismo periodo con el 3%. Asimismo que existen 23.869 establecimientos
econdmicos que contribuyen sustancialmente, lo que representa el 32% de la Zona 3
y el 4% a nivel de todo el pais, mostrando esta una cualidad del dinamismo
econdémico de la provincia de Tungurahua (Ministerio de Coordinacion de la

Produccién, Empleo, y Competitividad, 2011)

Tabla 6. Estructura de los sector econémicos de la Provincia de Tungurahua

SECTOR Yo DEA
AGRICULTURA 34%
MANUFACTURA 18%

COMERCIO 18%
SERVICIOS 13%
TRANSPORTE 5%
CONSTRUCCION 5%
SERVICIOS FINANCIEROS 20
OTROS 5%

TOTAL 100%

Fuente: MCPEC 2011
Elaborador por: MCPEC 2011

En la tabla 6 se puede observar que el 34% de la poblacion economicamente activa
de Tungurahua se localiza agrupada en parte en los sectores rurales, particularmente
en la actividad agropecuaria, el 18% se ubica en la manufactura, la actividad de
comercio se ubica con el 18%, el sector de servicios con el 13%, el 5% es para
transporte, para la actividad de la construccion es el 5%, los servicios financieros
obtienen el 2% vy otras actividades poseen el 5% (MCPEC, 2011).
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Gréfico 8. Produccion Nacional Bruta de Tungurahua
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El avance significativo de la produccion bruta generada en Tungurahua entre el 2004

al afio 2007, en el grafico 8 se puede observar un incremento continuo de las

actividades productivas, por lo que el PNB de casi $992 millones de ddlares

constantes (2000) en el afio 2004 pasa a $1.187 millones de dolares constantes al

afio 2007 (Ministerio de Coordinacion de la Produccién, Empleo, y Competitividad,

2011).

La organizacion economica de Tungurahua también explica la evolucion creciente de

la generacién de riqueza. Un factor importante por destacar es que la produccion

manufacturera — industrial de la provincia es la mas desarrollada de la Region, este

factor es determinante en el crecimiento tanto econémico como social, ademas de

gue genera ciento de empleos y contribuye con el progreso de la regién y del pais.
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Tabla 7. Producto Sectorial Bruto de Tungurahua

MILES DE

PNB TUNGURAHUA DOLARES AP?/RTE
DE 2000 °
Industnag Ma}r)ufacturerzjls (excluye 971884 22.9%
refinacion de petroleo)
Transporte, Al_rnacgnamlento y 181.790 15.3%
Comunicaciones
Comercio al Por Mayor y al Por Menor ~ 181.162 15,3%
Construccion 149.883 12,6%
Agrlcultura_, G_anaderla, Cazay 108.693 9,2%
Silvicultura
Suministros de Electricidad y Agua 75.439 6,4%
Act|V|da(_jes |nmob|I|ar|§s, 56.432 4,8%
Empresariales y de Alquiler
Administracion Publica y Defensa,
Planes de Seguridad Social de 54.788 4,6%
Afiliacién Obligatoria
Ensefianza, Servicios Sociales, de salud
y otras actividades de servicios 48.093 4,1%
comunitarios, sociales y personales
Intermediacion Financiera 34.150 2,9%
Hoteles y Restaurantes 23.053 1,9%
Explotacion de Minas y Canteras 862 0,1%
Hogares Prlvadf)s_con Servicio 620 0.1%
Domeéstico
Pesca 221 0,0%
TOTAL PNB TUNGURAHUA 1.187.070 100%

Fuente: MCPEC 2011
Elaborador por: MCPEC 2011
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Como se puede observar en la tabla 7 para el afio 2007, el sector méas importante fue
el de las industrias manufactureras sin considerar al petroleo, que su aporte fue de
$272 millones de dolares, representd casi el 23% del PNB de la provincia. Los
servicios de transporte, almacenamiento y comunicaciones se ubican en segundo
lugar con $182 millones que equivalen al 15%. En tercer lugar se ubica al comercio
al por mayor y menor que contribuy6 con $181 millones de délares y con el 15% a la
produccion de la provincia. Otro sector importante para la economia de Tungurahua



es la construccion con el 13% del PNB y en quinto lugar se sitia la actividad
agropecuaria, que logran que la provincia contribuya sustancialmente con el 9% de la

produccién provincial.

Tabla 8. Participacion de los Principales Sectores Manufactureros en Tungurahua

SECTORES DE PORCENTAJE
ACTIVIDAD VALOR EN $ DE )
ECONOMICA PARTICIPACION

C13 $1.238.473.257,96 38%
C29 $428.095.200,65 13%
C15 $348.711.870,30 11%
C10 $278.067.686,28 9%
OTROS $940.006.614,42 29%
TOTAL $3.233.354.629,61 100%

Fuente: SRI (2015)
Elaborador por: Katty Jiménez Garcés

La Tabla 8 indica los principales sectores manufactureros de la Provincia de
Tungurahua, el principal sector es el de Fabricacion de Productos Textiles que
desarrolla actividades bajo el cédigo CIIU C13 con $ 1.238.473.257,96 registrando
38% de participacion, en segundo lugar se ubica a la actividad de Fabricacion de
Vehiculos Automotores, Remolques y Semirremolques con CIIU C29 de
$428.095.200,65 con un aporte a la provincia del 13%, por consiguiente se situa al
sector de Fabricacion de Cueros y Productos Conexos con CIHHU C15 contribuyendo
con el 11% con un valor de $348.711.870,30, en cuarto lugar esta el sector de
Elaboracién de Productos Alimenticios con CIIU C10 con $278.067.686,28 con 9%
de participacion, y otros actividades economicas aportan con el 29% a la industria
manufacturera de Tungurahua (SRI, 2015).
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1.1.3 FORMULACION Y ANALISIS CRITICO

1.1.3.1 Analisis Critico

Graéfico 9. Arbol de Problemas
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1.1.3.2 Prognosis

Todo negocio o industria inicia a través de un emprendimiento, consecuentemente se
convierte en negocio nuevo, después en negocio joven y cuando supera el umbral
establecido se convierte en una empresa establecida. La poca o nula capacidad por
emprender en una region se puede reflejar por la falta de dinamismo empresarial, es
decir si no existe el espiritu emprendedor en la sociedad, el desarrollo y crecimiento
tanto econdmico como social se estancara produciendo declive en la economia, o
hasta inclusive recesion en el mismo. Esto podria ocurrir por el bajo nivel académico,
por los deficientes programas de gobierno dirigidos al apoyo de la creacién de
empresas, y por la dificil accesibilidad a créditos en entidades financieras tanto

publicas como privadas.

El emprendimiento se ha convertido en un factor clave para el crecimiento y
desarrollo de la economia, ya que si se prolifera una mayor cantidad de cierre de

negocios y no existe un incremento en la creacion de empresas, aparte de crear
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problemas sociales como es el desempleo y la pobreza, se genera indirectamente una
panorama de inseguridad y delincuencia en la poblacién, y por ende se incrementa

la corrupcion en la sociedad.

Entre los factores negativos que podrian influir en la creacion de un nuevo negocio
son: el temor al fracaso, la falta de conocimiento del sector al que se enfrentan, la
ubicacion geogréafica, la falta de capital humano y de recursos econémicos, y la
urgencia que puede aquejar al desear que el negocio que se busca emprender dé los
resultados esperados en el tiempo establecido y con los réditos econémicos
requeridos y anhelados. Este tltimo factor es predominante cuando ya se ha iniciado,
puesto que se conoce que dependiendo de cada tipo de negocio, se logra recuperar el
capital invertido en diferentes escalas de tiempo y que la ganancia posiblemente no
sera la esperada o en muchos casos se obtendran pérdidas sustanciales, mientras el

negocio surge y se posesiona en el mercado.
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1.2 OBJETIVOS

1.2.1

1.2.2

Objetivo General

Analizar los niveles de creacion de nuevas empresas y los factores del
ecosistema emprendedor que determinan emprendimiento en la Provincia de
Tungurahua.

Objetivos Especificos

Establecer el volumen de empresas de nueva creacion en sectores

econdmicos estratégicos en la Provincia de Tungurahua.

Identificar las principales variables macroeconémicas (ecosistema) que

impulsan el emprendimiento.

Comprobar estadisticamente la relacion de las variables macroeconémicas:

desempleo, empleo, PIB per capitay la TEA.
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CAPITULO Il

2 MARCO TEORICO.

2.1 ANTECEDENTES INVESTIGATIVOS.

La presente investigacion pone en manifiesto los estudios realizados por varios
autores que dan soporte al tema planteado desde diferentes puntos de vista por

ejemplo:

Los autores Morales y Rodil (2014) realizaron un estudio de diez paises de la Union
Europea durante el periodo 2000-2010 y como objetivo central buscan investigar el
fendmeno de la creacion de empresas desde el enfoque institucional, desde algunos
de sus principales factores explicativos como barreras de mercado, duracion del
procedimiento, programas de gobierno, acceso al crédito, ausencia de corrupcion,

demanda domeéstica.

En el presente trabajo se ha estudiado el fendmeno de la creacién de empresas en
diez paises de la Unién Europea durante el periodo 2000-2010. Desde el ambito de
los factores explicativos que poseen influencia con la creacién de empresas, se han
hallado factores institucionales formales e informales. Entre los formales tenemos a:
las barreras de acceso a los mercados, la duracion de los procedimientos
administrativos, los programas gubernamentales de apoyo, asi como el acceso a la
financiacion. Y en ambito institucional informal: Importancia de la ausencia de
corrupcion como un factor que influye en la creacion de empresas, junto a otros
factores de indole macroecondmica que se relacionan con el papel del mercado
interior. Los resultados obtenidos indican que todos los factores mencionados tienen
influencia sobre la creacion de empresas en el ambito espacio-temporal.
Corroborando lo dicho, algunos estudios empiricos los afirman. Ademas entre los
resultados de la investigacion tenemos que deben crearse politicas de estimulo para
la creacion de empresas como: la reduccién de las barreras de mercado; disefio de
programas de apoyo por parte del gobierno; mejor acceso a la financiacion y la

simplificacion de los procedimientos administrativos para las Pymes.
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Por otro lado, también se identifica la necesidad de implementar politicas fiscales
dirigidas directamente al crecimiento de la clase media latinoamericana puesto que la
economia del continente se encuentra en vias de desarrollo, es asi que Segun lbarra 'y
Gomez (2007) su investigacion se centrd en aquellos paises latinoamericanos que
pertenecen al GEM. Indica que el objetivo de la investigacion fue relacionar la
informacién de sus principales bases de datos para obtener evidencia empirica
primaria con respecto a las variables que afectan el nivel de actividad empresarial

que registro la region durante 2006.

La presente investigacion afirma que es transcendental que los futuros empresarios
de Latinoamérica impulsen politicas y procedimientos que amplien la “clase media
latinoamericana” mediante empresas productivas y competitivas, sin dejar de lado el
recurso humano. Por lo tanto, se debe tener como objetivo primordial la calidad de
los puestos empresariales ya que el estimulo econdémico es uno de los elementos

primordiales para el éxito de las empresas.

La clase media latinoamericana es aquella sociedad que trabaja por lo general en
empresas medianas y pequefias, obteniendo un ingreso promedio para cubrir sus
necesidades basicas y su esparcimiento social y cultural. Ademas que el acceso a

tecnologias de punta contribuye a alcanzar el bienestar deseado.

Segun Martinez, Biedma y Fierro (2015) el principal objetivo de su investigacion es
analizar la relacién existente entre el entorno de emprendimiento con respecto a las
etapas que posee el desarrollo econémico en los paises estudiados. La presente
investigacion establece la importancia del entorno emprendedor de los paises
analizados en relacion a sus etapas de desarrollo. EI principal aporte es la
identificacion de obstaculos, facilitadores y recomendaciones de la actividad

emprendedora que realizaron los entendidos del GEM.

En primer lugar los autores concluyen que la clasificacion realizada en la
investigacion ha permitido describir las condiciones del entorno de cada grupo de

paises segin su etapa, con lo que se aporta al desarrollo del conocimiento de los
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factores que pueden contribuir a los paises a mejorar su desarrollo competitivo, ya
que las condiciones del contexto de emprendimiento influye en el nivel de progreso
de los paises. (Martinez, Biedma, & Ruiz, 2015)

Segin Koster, Van Stel y Folkeringa (2011) menciona que el objetivo de su
investigacion fue evaluar el impacto de las nuevas empresas que ingresaron a la
movilidad de mercado. Entendiéndose a la movilidad de mercado como la medida de
la competencia entre las empresas ya establecidas. Es muy importante que en el
proceso del crecimiento econdmico exista interaccion entre las nuevas empresas y las

ya establecidas.

El estudio concluy6 que las nuevas empresas que se integran al mercado tienden a
desafiar a las empresas ya existentes por la introduccion de nuevos productos y
servicios. Las empresas mas competitivas podran sobrevivir y crecer mientras que las
menos competitivas reduciran su tamafio o tendran un eminente cierre (Koster, Van
Stel, & Folkeringa, 2012).

Los resultados de la investigacion arrojan que existen diferencias entre los diferentes
tipos de sectores y el papel que juegan las empresas de nueva creacion en estos
sectores. Probablemente, las nuevas empresas de manufactura ingresan al mercado
debido a la percepcion de las oportunidades de negocio que estas tienen, basandose
en las probabilidades de éxito en el mercado. Las barreras de entrada pueden
ocasionar un efecto de seleccion y dar como resultado que se obtenga el promedio
mas alto de calidad de las nuevas empresas de creacion en relacion con el resto de
sectores. Al competir con la innovacién, la creacion de empresas estimula la
competencia entre los operadores tradicionales resultantes en las tasas de movilidad
mas altas. En el sector de servicios, la creacion de empresas puede hacer que estas
reaccionen al crecimiento de los mercados. Los emprendimientos entonces
aumentarian el alcance de los mercados, pero no logran aumentar la competencia

como tal.

Se puede concluir que existe un incremento de emprendimientos por cuenta propia

en los Paises Bajos. En adicion, la creacion de nuevas empresas podrian mejorar las
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condiciones econdmicas locales generales donde las empresas de los operadores
tradicionales también pueden beneficiarse. (Koster, Van Stel, & Folkeringa, 2012)

En este caso, la creacion de empresas no dara lugar a los efectos de la competencia
sino mas bien a una mejora general de la economia local. Es posible que dicha

mejora sea especifica en cierto sector y que no ocurra en todos los sectores.

Segun Fritsch y Schroeter (2010) en su investigacion tienen como objetivo identificar
los principales factores que determinan las diferencias interregionales en los efectos
de la formacion de nuevas empresas en la economia desarrollo en Alemania
Occidental, ademas de que se busca analizar las causas de por qué las formacion de

nuevos negocios varia de acuerdo a las regiones del pais.

Los resultados de este andlisis muestran que los efectos positivos de la formacion de
nuevas empresas en el crecimiento del empleo son méas prominentes en areas de alta
densidad que en los sectores rurales. Cabe mencionar que las regiones que cuentan
con trabajadores calificados en nivel medio y alto de actividad innovadora presentan

significativamente mayor creacion de empresas que en otras regiones.

La conclusion final trata de que la creacién de empresas posee una contribucion
positiva al empleo regional, pero que el tamafio del efecto puede variar
significativamente dependiendo de las caracteristicas regionales, la densidad de
poblacion es la caracteristica mas importante. Esto implica que las politicas
destinadas a estimular la nueva la creacion de empresas con el resultado esperado del
crecimiento del empleo sean mas eficaz en regiones de alta densidad poblacional.
Las areas con un nivel de emprendimiento bajo, una alta proporcion de las
habilidades de nivel medio, una alta proporcion de la actividad de innovacion, y un
entorno tecnoldgico empresarial adecuado. La misma politica serd relativamente
ineficaz, y posiblemente incluso perjudicial para el crecimiento del empleo, en las

zonas rurales con altas tasas de emprendimientos (Fritsch & Schroeter, 2011)

Segun Tamvada (2009) en su articulo pretende examinar ampliamente las
consecuencias sobre el bienestar del espiritu empresarial en un pais en desarrollo, un

area de estudio que ha recibido poca atencion, ademas que se analiza el retorno a la
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iniciativa empresarial utilizando una medida estandar de bienestar, el gasto de

consumo per capita.

Los autores han encontrado que los empleadores y los empresarios tienen los mas
altos rendimientos en términos de consumo, mientras que los autdbnomos, los
empresarios que trabajan para si mismos tienen rendimientos mas bajos que los
asalariados. Los resultados demuestran que los rendimientos relativos a ocupaciones
difieren en diferentes puntos de la distribucién del bienestar. Los trabajadores por
cuenta propia son mas propensos a salir de la pobreza, al igual que los empleados y
los empresarios que son los empleadores, en comparacion con los trabajadores

ocasionales. (Tamvada, 2010).

Segun Zoltan J. Acs, Desai y Klapper (2008) en su articulo Menciona que el objetivo
principal de su investigacion fue comparar dos conjuntos de datos disefiados para
medir la capacidad empresarial: The Global Entrepreneurship Monitor (GEM) vy el
conjunto de datos Encuesta Emprendimiento Grupo del Banco Mundial (WBGES)
conjunto de datos para el registro formal de negocios.

En primer lugar, los datos que presenta el GEM tienden a reportar niveles
significativamente mas altos de la primera etapa del espiritu empresarial de las
economias en desarrollo. Mientras que los datos de nuevas empresas que reporta el
Banco Mundial tienden a ser mayores que los datos de GEM para los paises
desarrollados. En segundo lugar, se encuentra que la magnitud de la diferencia entre
los conjuntos de datos en todos los paises estudiados se relaciona con las condiciones
institucionales y ambientales para los empresarios. Los resultados en la investigacion
de Koster, et al. (2012) sugieren que los empresarios en los paises desarrollados
tienen una mayor facilidad en incentivos para incorporar, tanto para los beneficios de
una mayor el acceso a los contratos de financiacion y laborales formales, asi como a
efectos fiscales y otros no directamente relacionados con Actividades de negocio.
Una posible explicacion es la distincion entre la intencion y la informalidad
empresarial de actividad particularmente en los paises en desarrollo que es capturado
por los datos del GEM. Sin embargo, las excepciones importantes a este se

encuentran tanto en los Estados Unidos y Alemania en particular.
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Segn Acs y Amords (2008) el objetivo central de la investigacion fue analizar la
relacion entre la dinamica empresarial y el nivel de competitividad en los paises de
Ameérica Latina. Basado en una etapa del modelo de desarrollo econdmico, que
demuestra que los paises del continente en el marco del modelo han seguido
diferentes caminos relacionados con la competitividad. Estos caminos diferentes
pueden explicar el efecto de las condiciones de competitividad especifica sobre

dindmicas empresariales de América Latina.

Deberia ser evidente a partir de los resultados en este documento que la familia de
medidas de TEA de la iniciativa empresarial se limita para proporcionar una medida
fiable del espiritu empresarial en paises desarrollados y paises en desarrollo y por lo
tanto también es inadecuada para conducir politica. Hay tres Observaciones. En
primer lugar, el enfoque U shaped es util en la comprension de la disminucion de la
auto-empleo en paises en desarrollo, tanto entre paises y en tiempo, pero no es (til
explicando el emprendimiento. En segundo lugar, el enfoque U shaped es no es
muy Util explicando el rol que tienen los paises en vias de desarrollo con respecto al
emprendimiento. Por Gltimo, el enfoque U shaped, mientras que era originalmente
desarrollado para comprender el aumento de empresarial en los paises de la
Organizacion para la Cooperacion y el Desarrollo Economico (OCDE) de altos
ingresos, el modelo también es de valor limitado aqui, ya que muchos han puesto en
duda el modelo U shaped Yy sugirio que existe s6lo una relacién en modelo L shaped
(Acs & Amor6s, 2008).

Los modelos analizaron la relacion entre la dindmica empresarial, la competitividad
y el crecimiento econdmico durante el periodo de 2001 al 2006. A pesar de que los
resultados obtenidos por Acs et al. (2008) no son ciertamente concluyentes como
hemos dicho en el apartado anterior. Con los paises latinoamericanos que formaron
parte de la muestra utilizada para este estudio, se corroboraron los efectos
significativos y negativos del indice Global de Competitividad (GCI), el crecimiento
econémico y el PIB per capita en las tasas de emprendimientos por oportunidad y por
necesidad (TEA). Por otra parte, los paises de America Latina enfrentan efectos
significativos y negativos en la internacional orientacion del emprendimiento. Estos

resultados tienen implicaciones importantes para las politicas puablicas. Los

31



resultados sugieren que para los paises de la muestra (y en general los paises en
desarrollo), la competitividad ha orientado hacia la eficiencia estructural de la

produccidén en vez de a la mejora de la innovacion y el espiritu empresarial en el pais.

Los paises latinoamericanos podrian avanzar hacia dos tipos de politica publica: En
primer lugar, deben trabajar para lograr la etapa de la eficiencia impulsada, lo que
implica establecer condiciones regulatorias y macroeconomicas. Esto significa
continuacion con la reduccion del desempleo y la necesidad basada en el espiritu
empresarial. Un segundo tipo de politica para ganar mayor competitividad es avanzar
en la estrategia mediante la cual se promueva el espiritu empresarial innovador con el
fin de crear nuevas y mejores empresas con nuevos modelos de negocio. Este
“camino” implica que debe haber mejores estrategias para acelerar el crecimiento y
avanzar mas rapidamente, permitiendo asi la actividad de innovacion importante y un
impacto real de la competitividad y el desarrollo econémico en la dinamica
empresarial, como se ha sefialado anteriormente, con las zonas francas industriales

integrados con el emprendimiento.

Segun Fritsch y Mueller (2008) su objetivo principal de investigacion es analizar los
efectos de nuevos negocios en formacion sobre el cambio de empleo en las regiones

de Alemania.

La tasa de nuevas empresas en una region puede tener efectos tanto positivos como
negativos sobre el desarrollo de esa region. Estos efectos son, en cierto modo,
distribuidos en el tiempo. La creacién de nuevas capacidades conduce a un aumento
del empleo regional; sin embargo, sélo por un corto tiempo. Después de un periodo
de uno o dos afios, tiende a haber un efecto de disminucion regional en el empleo. Se
supone que esta disminucion resulta de la salida de las nuevas empresas, que no
logran ser competitivas (Fritsch & Mueller, 2008). La competencia y la seleccion del
mercado pueden dar lugar a considerables mejoras en la competitividad. De igual
manera, los autores consideran a tales efectos positivos de la oferta como una
explicacion del crecimiento del empleo observado entre cinco y diez afios despues de

haber comenzado los nuevos negocios.
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En la investigacion al realizar el analisis de los diferentes tipos de regiones muestra
que la magnitud de los efectos de creacion de nuevas empresas en el desarrollo
regional puede ser bastante diferente. Obviamente, las caracteristicas del entorno
regional juegan un papel importante para los efectos de la formacion de nuevas
empresas. Por lo tanto, se centran en estas diferencias y la importancia del medio
ambiente regional. El andlisis sugiere que la densidad y la productividad regional
influenciarian en los efectos. Las caracteristicas regionales afectan no sélo a la
propension a iniciar un negocio sino también las posibilidades de supervivencia de

las nuevas empresas Yy sus efectos sobre el desarrollo regional.

Segun Fritsch y Mueller (2008) la politica debe ser muy consciente de los diferentes
efectos de nuevas empresas en el empleo regional y del papel del entorno. El nivel
regional y la productividad del trabajo parecen ser importantes para los efectos de las
nuevas empresas, que estan conformados principalmente por las firmas establecidas
y no por los nuevos negocios, que tienden a entrar en un nivel por debajo del
promedio de la productividad. Por lo tanto, la presencia de las empresas ya
establecidas altamente competitivos puede ser considerada como un requisito previo
importante para un fuerte efecto de formacion de nuevas empresas en la region. De
acuerdo con ello, una politica de desarrollo regional no debe ignorar por completo
los operadores tradicionales y su papel para la transformacion de los impulsos de

nuevas empresas en el mundo laboral.

Segun Stel y Suddle (2007) el objetivo principal de este articulo es examinar la
relacién entre formacion de nuevas empresas y el cambio de empleo regional en los
Paises Bajos. Ademas que analizaron si la relacion es diferente por sector y por el

grado de urbanizacion.

Los resultados de la investigacion de Stel y Suddle (2007) arrojaron que el resultado
maximo de las nuevas empresas en el desarrollo regional se alcanza después de 6
afios aproximadamente. También proponen que el impacto global que tienen las
nuevas empresas que ingresan al mercado es positiva a largo plazo. Ademas, el
impacto en el empleo de las nuevas empresas es mas fuerte en la manufactura y en

las zonas con un mayor grado de urbanizacion. Por lo cual, este estudio tiene varias
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implicaciones para las politicas relacionadas con los efectos de corto y de largo plazo
de formacion de nuevas empresas. En primer lugar, en relacion con los efectos a
corto plazo, las politicas son a menudo inclinadas para estimular la creacion de
empresas en razon de que las empresas crean nuevos puestos de trabajo
inmediatamente. Sin embargo sugieren que el efecto de empleo inmediato en
realidad puede ser pequefio en los Paises Bajos. En segundo lugar, en relacién de

largo plazo, las politicas son a menudo inclinadas a descuidar estos efectos.

Los autores Stel y Suddle (2007) compararon estos resultados con los obtenidos por
otros paises (en particular, Portugal, Escocia y Gales), se muestra que el impacto
econdémico maximo se alcanza mas rapido, y que el efecto de empleo neto es mayor.
Esto sugiere tentativamente que la calidad promedio de un nuevo emprendimiento en

los Paises Bajos puede ser relativamente alto.

Segun Mueller, Van Stel y Storey (2008) el objetivo de su investigacion es
reexaminar el vinculo entre la creacion de nuevas empresas y el posterior
crecimiento del empleo. Se investiga si es posible “la actividad emprendedora
erronea”, definido como la creaciébn de nuevas empresas que potencialmente

conlleven a cero o incluso negativo al posterior crecimiento del empleo.

Los autores confirman que el impacto del empleo en la formacion de nuevas
empresas consta de tres efectos: EI primer e inmediato impacto es en la creacién de
empleo; un segundo impacto que es negativo, en términos de participantes
desplazando a las empresas ya establecidas a la ineficiencia, y un tercer impacto es
en términos de una mayor competitividad. ElI impacto en el empleo es
significativamente mayor en Inglaterra, un pais con altas tasas de creacion de
empresas, que en Escocia, que tiene de forma significativa menores tasas de
formacion de nuevas empresas. El segundo resultado asombroso es que cuando las
pequefias empresas (que en su mayoria se encuentran situadas en el norte de
Inglaterra y Escocia) como grupo son comparados con el resto de Gran Bretafa; se
encuentra que el impacto de la formacién de nuevas empresas en estas areas de
emprendimientos propios es negativo. Esto significa que “la actividad emprendedora

errénea” es de hecho posible, ya que el incremento de los indices de nueva formacion
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de empresas posiblemente por las medidas de politica publica daria lugar a una
reduccion del empleo (Mueller, Van Stel, & Storey, 2008). Estos resultados tienen
implicaciones graves para los responsables politicos que se ha sefialado a lo largo de
la investigacion, lo cual ha tratado de aumentar las tasas de formacion de nuevas
empresas esperando que esto llevaria posteriormente a la creacién de empleo. La
primera conclusion es que en algunos lugares incrementa la formacion de nuevas

empresas y esto conduciria a un nuevo empleo, pero en otros casos no lo hacen.

El segundo resultado es que el impacto sobre el empleo es mayor en las zonas
desarrolladas y menor en las zonas menos prosperas. Las politicas de
emprendimiento nacional implican un riesgo puesto que suponen efectos regionales
regresivos para su aplicacién. El segundo resultado podria ser aceptable si se pudiera
demostrar que en todas las areas el impacto en el empleo fuera positivo, pero este no
es el caso. Se demuestra que, para las regiones de Gran Bretafia en cuanto a la tasa
promedio de emprendimientos, la formacion de nuevas empresas se asocia con una
reduccion del empleo. El efecto negativo en las regiones de bajo emprendimiento se
atribuye a que las empresas en estas zonas se inician por individuos con pocas
oportunidades de empleo, pocas habilidades personales y malas perspectivas del
mercado, pero aun asi incentivados por la disponibilidad de fondos publicos para

emprender.

Segln Van Stel, Storey y Thurik (2007) el objetivo primordial en su investigacion
se basd en investigar la relacion entre la regulacion y la formacion de nuevas
empresas en 39 paises. Y esto generO tres resultados: en primer lugar, no existe
impacto significativo del tiempo, el valor o el nimero de procedimientos
administrativos necesarios para iniciar un emprendimiento. La Unica particularidad
es que el requisito de capital minimo requerido para iniciar un emprendimiento

parece disminuir los indices de iniciativa empresarial en todos los paises.

El vinculo explicado por los autores Van Stel, Storey y Thurik (2007) entre la
velocidad y la facilidad con la que se pueden establecer negocios en un pais, el
enlace entre el rendimiento econémico y el entusiasmo ha sido captado por los

responsables politicos de la Unién Europea; sin embargo, este enlace debe ser
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reconsiderado. El resultado méas probable es que la regulacion de entrada influye en
la distribucion de la actividad empresarial entre la economia formal y la informal, en
lugar de influir en el volumen total de la actividad (Storey, Van Stel, & Thurik,
2007).

En segundo lugar, se hallaron diferencias sustanciales entre los determinantes de la
capacidad empresarial (emprendedores por oportunidad y por necesidad) del
espiritu  empresarial. Mientras que el emprendimiento por oportunidad esta
influenciado por la educacion superior, los emprendedores por necesidad no. Los
resultados son compatibles con la idea de que muchos empresarios por necesidad en
los paises en via de desarrollo quieren evitar las regulaciones de negocios por
comenzar y operar un negocio en el sector informal. Este resultado indica la
importancia de medir a los empresarios formales e informales por separado (Storey,
Van Stel, & Thurik, 2007).

En tercer lugar, las regulaciones de entrada al mercado ejercen una fuerte influencia
tanto en los emprendimientos nacientes como en los jovenes. Esto es asombroso, ya
que se habria esperado que los nuevos empresarios que quieren iniciar un negocio se
dejen influenciar mas por las prioridades inmediatas, en lugar de factores que s6lo

entran en juego una vez establecido el negocio.

Segun Frederick y Monsen (2011) el objetivo principal de su investigacion es
explicar por qué Nueva Zelanda presenta solamente un moderado nivel de desarrollo

econdmico a pesar de su alto nivel de iniciativa empresarial.

Los resultados de este estudio confirman que hay una asociacion cuadrética entre la
actividad empresarial y el desarrollo economico. Ademas que de las condiciones en
el marco empresarial significativamente da cuenta de que la Tasa Total de Actividad
Temprana Emprendedora relacionada con el PIB per capita depende del nivel de
desarrollo econdémico de un pais, como por ejemplo, los ingresos medios en
comparacion con ingresos altos. Por ultimo, hemos identificado un subconjunto de
las condiciones del marco empresarial asociado con los valores atipicos registrados

en el estado de Nueva Zelanda.
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Este articulo trata una serie de implicaciones para Nueva Zelanda y el resto del
mundo. Las lecciones que derivan del caso atipico descrito por Frederick y Monsen
(2011) de lo que puede ser la participacion de este pais puede despertar la sospecha
de que diferentes mecanismos de generacion de espiritu empresarial pueden ser

comparados a la realidad de otros paises.

El objetivo del gobierno de Nueva Zelanda es devolver el pais a la cima de la mitad
del ranking de la clasificacion de la Organizacion para la Cooperacion y el
Desarrollo Econémico (OCDE), de la que cay6 después de la ruptura de los lazos
econdémicos con Gran Bretafia en 1974. Sin embargo, creemos que el caso de Nueva
Zelanda demuestra que los factores de desarrollo mal orientados como los impuestos,
salud, libertad econdmica y la productividad del sector agricola pueden impedir

valores altos de la TEA relacionados con a altos indices del PIB Per cépita.

Segun Ratnaningtyas y Lawiyah (2016) Este estudio tiene como objetivo evaluar el
crecimiento de las industrias creativas de cuero basado en Garut, midiendo la tasa de

crecimiento e identificando como ocurre el crecimiento de dicha industria.

El proceso empresarial es posible llevar a cabo mediante la identificacion cualitativa
descriptiva y comparando los datos de la investigacion con el identificador del
espiritu empresarial en la fase de inicio o en el transcurso del crecimiento, con la

ayuda de tabulacién cruzada

La conclusion final y crucial de la investigacion de los autores Ratnaningtyas y
Lawiyah (2016) indican que el crecimiento de la mayoria de las pequefias empresas
es menos significativos en comparacion con las medianas empresas, mientras que las
medianas empresas mostraron una tasa de crecimiento mas rapida. Por su parte el
gobierno, las universidades y otras partes interesadas deben arbitrar medidas
concretas para hacer frente a los problemas que enfrenta el tratamiento del cuero
PYME en Garut.

Segun Rotefoos y Kolvereid (2005) el objetivo central de la investigacion se basa en

tres fases diferentes en el proceso de gestacién del negocio: convertirse en un
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aspirante a empresario, un empresario inicial, y uno de los fundadores de un nuevo
negocio. Por otra lado, este estudio utiliza una combinacion de ambos factores
individuales y regionales (o ambientales) para predecir el exito o el fracaso de los

individuos para llegar a cada uno de estos tres hitos.

Se ha adoptado un enfoque mucho més amplio que la mayoria de los otros estudios
en el proceso de creacién de empresas, mediante la aplicacion de los recursos tanto
humanos como ambientales como variables explicativas. Los resultados indican que
los recursos humanos son mejores predictores de éxito empresarial de los recursos
ambientales. Sin embargo, los recursos ambientales también contribuyen a los
resultados del proceso de emprender en un nuevo negocio. (Rotefoos & Kolvereid,
2005).

Los resultados indican que la experiencia empresarial es el factor mas importante
para predecir el resultado del proceso de creacion de empresas. A pesar de que los
recursos ambientales juegan un papel muy importante, los recursos humanos tiendes

a ser mejores predictores del resultado del proceso de creacion de empresas.

Los andlisis revelan que los diferentes recursos influyen en las probabilidades de
llegar a las diferentes fases. Ademas, este estudio hace énfasis en las diferencias
demogréaficas entre los aspirantes a empresarios, emprendedores nacientes y
fundadores de empresas. Los responsables politicos podrian utilizar estas diferencias
para disefiar y dirigir los programas de apoyo para los empresarios. Otra aportacion
novedosa de este estudio es el enfoque en ambos factores individuales y regionales

para predecir el resultado del proceso de creacion de empresas.

Por otra parte, este estudio presenta una nueva forma de medir la actividad de los
nuevos empresarios. La medicién de los nuevos empresarios de esta manera
proporciona una imagen mas realista del proceso de creacion de empresas, en la que
los nuevos empresarios se les permiten abandonar durante el proceso. Las personas
que renuncian a lo largo del camino han recibido sorprendentemente escasa atencion

en la literatura empresarial.
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Es asi que segun Rotefoos y Kolvereid (2005) en su investigacion refuerzan la
importancia de distinguir entre los novatos y los empresarios habituales cuando se
estudia el efecto de la experiencia empresarial en las intenciones y esfuerzos
empresariales. Los empresarios habituales parecen ser capaces de utilizar sus
negocios existentes como bases de recursos valiosos para las nuevas empresas. Esto
se puede explicar por qué las personas con experiencia empresarial alcanzan las tres
fases con mayor frecuencia que las personas que no tienen experiencia empresarial.
Ademas que los empresarios habituales obtienen ventajas competitivas mediante el
uso de su experiencia, conocimiento, contactos de la red, y la base de recursos de sus

empresas anteriores.

Segun Dejardin (2011) el objetivo de su investigacion es determinar si es posible la
existencia de efectos positivos del emprendimiento en el rendimiento econdémico a

nivel de la empresa, en las industrias manufactureras y de servicios en Bélgica

Se encontrd evidencia empirica resaltando los efectos positivos de la iniciativa
empresarial en el rendimiento econémico a nivel de empresa. El punto de vista que
surge es diferente a nivel regional y nacional y mas especificamente, cuando el
rendimiento econdmico se mide a través de la capacidad de la economia agregada
para crear nuevo valor. Los efectos agregados de las nuevas empresas son en gran
medida empiricamente desapercibidos. Se argumenta que una evaluacién econémica
de la relacion debe prestar mas atencion al componente de la industria de procesos

empresariales.

Hay numerosos efectos directos e indirectos de las nuevas empresas que determinan
el resultado agregado en términos de valor afiadido de la industria. Las regiones con
las més altas tasas de entrada neta de recursos empresariales son los que logran un
rendimiento superior en términos de creacion de valor agregado afiadido. Se ha
encontrado que la relacion causa-efecto entre las actividades empresariales
diferenciadas por regiones y el crecimiento economico estan lejos de ser una relacion

Unica.
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Dicho esto, este andlisis permite concluir que la dindmica empresarial en el trabajo
dentro de las industrias manufactureras y de servicios se puede distinguir. Los
resultados sugieren una relacion negativa entre la entrada de empresas y el
crecimiento econdémico. La significacion estadistica parece apoyar la conclusion de
que la entrada neta puede tener efectos retardados positivos en el crecimiento

econdmico regional.

Segun Fritsch (2008) el objetivo central de su investigacion es ofrecer un enfoque
general de los efectos de la formacion de nuevas empresas en el desarrollo regional.
Estos efectos surgen durante un periodo de tiempo mas largo de hasta diez afios. El
patrén basico encontrado para los diferentes paises y regiones es bastante similar, la
magnitud del efecto global puede ser diferente y puede incluso ser negativa. Hay
fuertes indicios de que el tipo de participantes desempefia un papel importante en
este sentido.

Los analisis empiricos presentados en esta investigacion especial sugieren un nuevo
punto de vista sobre los efectos de la formacion de nuevas empresas en el desarrollo
regional. Segun Fristch (2008) de acuerdo con esta nueva vision, el impacto mas
importante de la entrada es que estimula la competencia y la seleccion del mercado.
Si lo propuesto funciona de acuerdo con una supervivencia del méas apto el escenario,
se producird un aumento de la productividad. A un nivel dado de produccion, este
aumento de la productividad deberia conducir a una disminucion en el empleo, no
para puestos de trabajo adicionales. El crecimiento del empleo se puede dar por la
mejora de la competitividad de la economia regional que es provocada por los
efectos de la oferta como el incremento de la eficiencia, el cambio estructural méas
rapido, la innovacién y una mayor variedad amplificada. Para la aparicion de estos
efectos sobre la oferta, no es importante si se producen las mejoras en el lado de los

recién llegados o en las empresas establecidas.

Tampoco es muy importante que las empresas nuevas puedan sobrevivir y crecer. La
creacion de nuevas empresas debe ser considerada como parte del proceso
competitivo en el que la seleccion del mercado juega un papel principal. No hay duda

de que las nuevas empresas introducen un elemento dinamico en la economia y
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pueden hacer una contribucion importante al desarrollo, pero esta contribucion se
produce més bien indirectamente, y el éxito y el crecimiento de las entradas a si

mismos hace que sélo una pequefia parte de este efecto general.

El andlisis de los efectos de la formacion de nuevas empresas en el desarrollo
regional tiene una importante implicacion de politica en lo que se refiere al
mecanismo de mercado como un procedimiento de selecciéon. Si el mercado no
funciona de acuerdo con una supervivencia del mas apto escenario. Si el proceso de
seleccion del mercado no funciona suficientemente bien, la entrada sera méas o menos
ineficaz o incluso dar lugar a una disminucion del bienestar. Por lo tanto, la mas alta
prioridad de cualquier politica hacia la entrada es asegurar una seleccion suave y
fiable del escenario apto. El apoyo de las entradas es un tema bastante critico. Si los
proveedores titulares pierden cuota de mercado incluso deben abandonar el mercado
debido a que los recién llegados a obtienen subsidios, entonces el proceso de
seleccién no funciona correctamente. Por lo tanto, cualquier politica que apoya a
nuevas empresas después de que hayan sido creadas puede ser considerada como
cuestionable. Las politicas dirigidas a estimular la entrada pueden tratar de alimentar
el espiritu empresarial, proporcionar asesoramiento para nuevos empresarios, los
obstaculos administrativos mas bajos para la creacién de empresas, etc. Sin embargo,

debe abstenerse de interferir en la competencia leal.

Segun Acs & Sanders (2012) el objetivo primordial de su investigacién es desarrollar
un modelo de crecimiento enddgeno de excedentes en el que se distinguen entre
inventores e innovadores. Esta distincion implica que una mayor proteccion de los
derechos de propiedad intelectual tiene un efecto inverso sobre el crecimiento
econdmico. La proteccién de los derechos de propiedad intelectual atribuye parte de
las rentas de explotacion comercial al inventor que de otro modo se devengaria para
el empresario. Una mayor proteccion de las patentes aumentara el incentivo para la
investigacion y el desarrollo (I + D) y generara nuevos conocimientos. Un mayor
fortalecimiento de la proteccion de patentes reducira el rendimiento del empresario

para reducir la tasa de crecimiento global.
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Se ha presentado un modelo de crecimiento enddgeno en el que las rentas
monopolisticas constituyen el incentivo para innovar. Las rentas motivan la
comercializacion del conocimiento existente mas que la generacion de nuevas ideas.
El modelo toma en cuenta a los empresarios que desean invertir sus recursos en la
comercializacion y capturar los alquileres de la innovacién. Sin embargo, no tienen
las oportunidades. Las empresas establecidas realizan 1 + D para mantener la
competitividad a través de mejoras de eficiencia en su produccién final, y las
oportunidades comerciales se desbordan de esta | + D. Los autores analizan el
impacto de una mayor proteccién de los derechos de propiedad intelectual y las
patentes en el contexto del modelo. (Acs & Sanders, 2012)

Las implicaciones de este modelo enmendado son mas que triviales. Los efectos
indirectos de la I + D contribuyen al crecimiento, pero dado que los efectos
indirectos aumentan el crecimiento, los acuerdos de no divulgacion y las patentes
pueden resultar inhibidores del crecimiento. La proteccién de patentes aumenta los
incentivos para crear y patentar el conocimiento, pero reduce los incentivos para
comercializarlo. Este ultimo efecto puede superar a los primeros y reducir la tasa
agregada de crecimiento.

Cuando la proteccion de los derechos de propiedad intelectual y las patentes
trasladan una parte de las rentas de los comercializadores del conocimiento a los

generadores de conocimiento.

Segun los autores Morales y Pefia (2003) en su articulo indican que el objetivo de la
investigacion es estudiar los modelos que analizan el dinamismo empresarial en la
Comunidad Auténoma del Pais Vasco en el periodo de 1993 a 1999, el cual pretende
considerar si la entrada y la salida de empresas reflejan comportamiento igual y la

evolucion estructural denominada como cluster natural.

Las empresas que ingresan al mercado son muy importantes ya que actian como
factores de cambio, y esto ha generado una concepcion estatica de la economia
industrial representada por corrientes que desarrollan temas convencionales
(regulaciones, competencia) y se complemente con concepcién dinamica, cuyo

fundamento principal consiste en el analisis del entorno favorable para la creacion de
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empresas. La agrupaciéon en un espacio determinado de activos especificos,
habilidades, caracteristicas, clientes, proveedores, entre otros, ofrece ventajas
atrayentes a los emprendedores que buscan crear una empresa, factor que favoreceria

a la reduccion de barreras de entrada (Morales & Pefia, 2003).

Un estudio reciente (Audrestch & Fritsch, 2002) realizado en Alemania, identifica
cuatro sistemas de crecimiento en funcion de la idoneidad de cada region para la
creacion de nuevas empresas y el incremento de la tasa de empleo. Se obtuvo como
resultado que las nuevas y pequefias empresas pueden no arrojar resultados
significativos en el corto plazo, pero son gran importancia para el crecimiento y
desarrollo econémico de la region a largo plazo. La creacion de empresas es un
fendmeno que no sucede de igual forma, ni en tiempo ni en espacio. Algunos
sectores industriales y regiones se reflejan mas interesantes y atractivos para
inmiscuirse en nuevas actividades econdmicas. Tal es asi, dicho atractivo puede
brotar de manera artificial, cuando el desarrollo de una zona geografica o un sector
definido estd amparado por el gobierno en lo que respecta a politicas publicas para

facilitar la creacion de las empresas.

Para los autores Morales y Jiménez (2009) el principal objetivo de su investigacion
evidenciar empiricamente sobre la relacion del ciclo econdémico y el crecimiento
empresarial en la region central del Ecuador. Una vez analizada dicha relacion, no
parece ser tan clara, puesto que en el periodo en que se encontrd en recesion la
region, se presenta un aumento de la salida de empresas. El ciclo econémico en
expansion demuestra el crecimiento de la entrada bruta de empresas, sin embargo, se
presentan diferencias provocadas por ajustes de distribucion sectorial que inciden en
marcados periodos del tiempo, generando una entrada neta negativa por parte de las

empresas.

Los resultados alcanzados en investigacion de los autores Morales y Jiménez (2009)
evidencian la interrelacion entre la creacion y el cierre de empresas. Por otro parte,
usando un analisis de regresion se analiza al ciclo econdbmico como un factor
concluyente de los nuevos emprendimientos en la regién central del Ecuador.
(Morales & Jiménez, 2009).
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determinado y la financiacién dle_z, paises de la *M|n|m_os Cuadrados *Disefiar de
poblacion activa de Informal: Li.bertad Union Europea Gem_arallzados programas de
~ - durante el periodo Factibles (MCGF) apoyo por parte
empresas del afio 0 ausencia de 2000-2010 del gobierno para
anterior corrupcion los
Dem/angla emprendedores
domeéstica en
relacién al
Producto Interior
Bruto
Ibarra y Variables Utilizaron la TEA Los datos fueron de Se realizaron analisis *El estimulo En el informe del
Goémez (2007) Endogenas: ASP a) como principal 42 paises y las comparativos econémico es uno 2006 se considera
Motivacion del indicador a través bases utilizadas longitudinales y de los elementos que se deben tomar
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empresario b)
Perfil o habilidades
del empresario c)

Tipo de
financiacion  que
utiliza el
empresario d)
Tecnologia
empleada por el
empresario

e) Innovacion
aplicada por el
empresario
Variables
Exdgenas: EQ vy
CND 1. Normas
culturales y
sociales. 2.
Educacion y
capacitacion. 3.
Financiacion. 4.
Infraestructura
fisica. 5.
Infraestructura
comercial y legal.
6. Apertura del
mercado. 7.
Transferencia  de

I+D. 8. Politicas

de:

*Aplication

Population Survey

-APS:
*Expert
Questiona
*Cross
Data- cnd:

rie- EQ:
National

para obtener la
informacion fueron:
APS:  Dos mil
encuestas aplicadas
a poblacion entre
18 a 64 afos de
edad en cada uno
de los paises gem
EQ: Encuestas
aplicadas a un
focus group de
expertos en temas
sobre Creacion de

Empresas
CND: Bases de
datos secundarias
con base en
documentos de
organismos
internacionales de
reconocido

prestigio. Para esta
investigacion se
consideraron
informes de: ONU,
FMI, BM, OCDE,
UE y el BID.
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transversales  entre
los paises miembros
del GEM
empresarial. En cada
una de las variables
se comparan los
indices generales
TEA y los otros
subindices a traves
de los afios.

primordiales para

el éxito de las
empresas.
*Implementar
politicas  fiscales
dirigidas

directamente  al
crecimiento de la
clase media
latinoamericana

*El acceso a
tecnologias de
punta contribuye a
alcanzar el
bienestar deseado.

en cuenta tres nuevos

indicadores que
promueven 0
desalientan la
actividad empresarial
y que son:
tramitacion de las
licencias

comerciales, los
requisitos  exigidos

para la importacion y
la exportacion, y los
impuestos que deben
pagar los empresarios
en cada pais



Martinez,
Biedma
Ruiz (2015)

y

gubernamentales.
9. Programas
gubernamentales

Condiciones
entorno
emprendedor
Etapas
desarrollo
econémico

del
del

de

Financiacion,
Politicas
gubernamentales,
Programas
gubernamentales,
Educacion y
Formacion
emprendedora,
Transferencia
1+D,
Infraestructura
fisica y comercial,
Apertura de
mercado interno,
Infraestructura
fisica y de
servicios, Y,
Normas Sociales y
Culturales

de

Los datos  se
obtuvieron de la
encuesta a 1259
expertos (NES) del
proyecto GEM de
los 67 paises que
han participado en
la edicién de 2013

*Modelo Lineal
General
Multivariante.

*Por segunda

ocasién tres modelos

lineales  generales
multivariantes

*Se  realizO tres
analisis

discriminantes

*Las condiciones
del contexto de
emprendimiento
influye en el nivel
de progreso de los
paises.
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Koster, Van
Stel y
Folkeringa
(2011)

Medicion  directa
de competencia
entre empresas ya
establecidas, tasa
de movilidad de
mercado explicada
por la tasa de
emprendimientos y
un grupo  de
variables de
control.

Tasa de empresas
de nueva creacion,

densidad de la

poblacién,
porcentaje de
empleados con
instruccion

secundaria o de
tercer nivel,
Empleados en el

sectores de
Inversion y
Desarrollo, Tasa
de desempleo al
corto 'y largo
plazo,
productividad
laboral, pymes vy
sistema
tecnoldgico
empresarial

Los datos que se
usaron fueron de 40
regiones y cinco
sectores de
Paises

durante el periodo
de 1993-2006

*Estadistica
descriptiva

los Analisis
Bajos Multivariante

regresion

y
de

*Nuevas empresas

que ingresan al
mercado desafian
las empresas

existentes por la
introduccién  de
nuevos productos
y Servicios.
*Empresas  mas
competitivas
podran sobrevivir
y crecer mientras
que las menos
competitivas
reduciran su
tamafio o tendran
que cerrar.
*Nuevas empresas
de  manufactura
ingresan al
mercado debido a
la percepcion de
las oportunidades
de negocio que
estas tienen,
basandose en las
probabilidades de
éxito en el
mercado.

Movilidad de
mercado conocido
como

aquellos que miden el
grado en el cual un

ranking de una
poblacién de
empresas (en
términos de
rendimiento
econdémico) cambia
con el tiempo
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Fritsch
Schroeter
(2010)

-Tasa de Nuevas

Empresas

-Cambio de
empleo

-Densidad de
poblacién, la
proporcion de

trabajadores de
calificacion media,

la cantidad de
actividades de
innovacion,

medida por la
proporcién de la
investigacion

y el desarrollo de
los empleados (I +
D), y un
emprendedor
caracter
emprendedor de la
régimen

tecnoldgico
regional, tasa de
desempleo
regional, la

productividad del
trabajo regional

El  cambio del
promedio del
empleo en

porcentaje en un
periodo de 2 afios,

Otros indicadores:
educacion,

actividades de
innovacion, y

productividad del
trabajo

Los datos utilizados
en este estudio
provienen de
Establishment
History Panel, que
se basa en
estadisticas
oficiales de empleo
y comprenden la
informacion en
todos los
establecimientos
que tienen al menos
una empleado
sujeto al seguro
social obligatorio y
otros datos de
German  Federal
Statistical Office de
los afios 1980 al
2002.

*Estimador
de efectos
*Coeficiente
Regresion

robusto
fijos
de

*Emprendimiento
generan mayores
oportunidades de
empleo en las
areas urbanas que

en las zonas
rurales,

*Creacion de
empresas  posee

una contribucion
positiva al empleo
regional, pero que

el tamafo del
efecto puede
variar

significativamente
dependiendo  de
las caracteristicas
regionales.
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Tamvada
(2010)

-Registro de
consumo per capita
de los hogares
-La ocupacién de
los miembros de la
familia.

-Las
caracteristicas
personales del jefe
del hogar, las
caracteristicas
demogréficas de la
hogar, incluyendo
la proporcion de
nifios, adultos vy
personas de edad,
nivel educativo de
los miembros, la
ubicacién urbana, y
la tierra

No menciona

Los datos utilizados
para el analisis se
originan a partir de
la encuesta nimero
60 de empleo -
desempleo National

Sample Survey
Organization

(NSSO) de India.
Muestra > 15 afos
pero < 70 afos.
Solo aquellos
hogares que

trabajan en el sector
no agricola. La
muestra final
consta de 26.485
hogares, de los
cuales solo el jefe
de hogar es
econdmicamente
activa en 13.782
hogares.

Estimacion
simultanea
regresiones
cuartiles

por

*Los autores han
encontrado  que
los empleadores y
los  empresarios
tienen los mas
altos rendimientos
en términos de
consumo,

mientras que los
autonomos,  los
empresarios  que
trabajan para si
mismos tienen
rendimientos mas
bajos que los
asalariados.
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Se  considera a
aquellos hogares en
los que las los jefes
de hogar son
reportados a trabajar
por cuenta propia
(Incluye trabajadores
por cuenta propia Yy
los empleadores),
empleados,
trabajadores
ocasionales y
desempleados



Acs, Desai y
Klapper
(2008)

-Diferencia  entre
la tasa de empresas
nacientes del GEM
y los que tienen en
realidad iniciado
una empresa
formal, Proporcion
del Creédito
Doméstico del
sector privado
como  Porcentaje
del PIB y PIB Per
capita

-Diferencia  entre
empresa joven,
tanto formal como
emprendimientos
informales y
formales.

*indice de Riesgo
Politico =

corrupcion +
estabilidad del
gobierno, etc.
*[ndice de la ley y
el orden =
eficiencia del
sistema legal vy
judicial

*indice de riesgo
econémico =
crecimiento
econémico del
pais

*indice de riesgo
compuesto =
promedio de

politica, economia
y riesgo financiero
gubernamental vy
la estabilidad.

La muestra para el
andlisis se agrupé
una, de la seccion
transversal, a un
panel  incompleto
longitudinal de 90
observaciones  en
40 paises tanto en
el GEM y Encuesta
del Banco Mundial
del Grupo de
Emprendimiento

las bases de datos
correspondientes a
2003, 2004 y 2005.

Correlacion,
diagramas de
dispersién y pruebas
univariantes

*La magnitud de
la diferencia entre
los conjuntos de
datos en todos los
paises estudiados
se relaciona con
las  condiciones
institucionales vy
ambientales para
los  empresarios
*Los empresarios
en los paises
desarrollados

tienen una mayor
facilidad en
incentivos fiscales
y de
financiamiento
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Acs y Amoros
(2008)

-TEA, NEC, HEA,

EXPEA, OPP
Variable
-PIB entre los

afios 2001- 2005 y
el IGC a partir de
2006 y el PIB per

capita para el
periodo 2001-
2007.

-Grado Pais de
bienestar
econémico y
Dimensién
regional

Tasa
Crecimiento
Ingreso

de
del

Los datos se
tomaron de la Base
de datos de

Perspectivas de la Modelos

economia mundial
del Fondo
Monetario
Internacional
publicada en
septiembre de 2007
de América Latina

Regresion
logaritmicos,
inversos
cuadraticos

de
lineales,

y

*Los paises de
Ameérica  Latina
enfrentan efectos
significativos y
negativos en la
orientacion

internacional del
emprendimiento.
*Se corroboraron
los efectos
significativos vy
negativos del

indice Global de
Competitividad
(GCI), el
crecimiento

econémico y el
PIB per céapita en
las tasas de
emprendimientos
por oportunidad y
por necesidad
(TEA).

*En los paises de
la muestra (y en
general los paises
en desarrollo), la
competitividad se
ha orientado hacia
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NEC: El empresarios
basados en necesidad

que estan
involucrados "
porque no pueden

encontrar una papel
adecuado en el
mundo del trabajo, la
creacion de un nuevo
negocio es su mejor
opcion  disponible.
HEA: Porcentaje de
poblacion en edad

adulta involucrados
en el TEA que
esperan crear 20 o
mas  puestos de
trabajo dentro de los
5 afios

EXPEA: Prevalencia
relativa de la tasa de

orientacion
internacional de
estadio temprano
Empresarios

OPP: Los

empresarios basados
en la oportunidad que
han tomado medidas



la eficiencia para crear una nueva
estructural de la empresa la busqueda
produccién en vez de oportunidades de
de a la mejora de negocio percibidas

la innovacion vy el

espiritu

empresarial en el

pais.

*Los paises de

latinoamericanos

podrian  avanzar

hacia dos tipos de

politica  publica:

continuacién con

la reduccion del

desempleo y la

necesidad basada

en el espiritu

empresarial.




Fritsch
Mueller
(2007)

y

-Densidad de
poblacién o grado
de aglomeracion.

Desarrollo
regional=
promedio anual de
cambio en el
empleo a través de
una de dos afios
periodo
(porcentaje),

Para la recoleccion

de Datos se
restringio el
analisis de las 74
regiones de

planificacién de
Alemania Este vy
fueron obtenidos de

la  Oficina de
Estadistica de
Seguro Social de
Alemania.

Los datos sobre el
PIB regional y la
densidad de
poblacién

(habitantes por km
cuadrado) se
obtuvieron de la
Oficina Federal de
Estadistica de
Alemania.

Se aplicé el modelo
de retardos
polindmicos de
Almon para estimar
el tiempo de retraso-
estructura del efecto
del nuevo negocio en
la formacion en el
desarrollo  regional.
Se presento
heterocedasticidad vy
se aplico un modelo
de estimacion
robusta

*La creacién de
nuevas
capacidades

conduce a un
aumento del
empleo regional;
sin embargo, sélo
por un corto
tiempo.

*Las

caracteristicas del
entorno  regional
juegan un papel

importante  para
los efectos de la
formacion de

nuevas empresas.
*Estas
caracteristicas
afectan no sélo a
la propension a
iniciar un negocio

sino también las
posibilidades de
supervivencia de
las nuevas
empresas y al
desarrollo

regional.

53



Van Stel vy
Suddle (2007)

-Crecimiento  del
Empleo de 3 afios
-Tasa de Nuevas

Empresas
-Densidad de la
Poblacion,
promedio de los
residuos en las

regiones vecinas y
el crecimiento de
los salarios, retraso
del crecimiento del
empleo

No
indicador

muestra

Base de datos
regional para el
periodo 1988-2002
El nivel de
agregacion regional
se empled el nivel
COROP Holandés (

NUTSIII  espacial
nivel ), de 40
regiones y
subdividido por
sectores. La
clasificacion

sectorial  contiene
cinco sectores

principales de la
economia

Holandesa: la
construccion,
comercio,
transporte y
comunicaciones 'y
los servicios

Modelo de retardos

polindbmicos
Almon

de

*Las nuevas
empresas de
creacion alcanzan
el desarrollo
regional después
de 6 afios
aproximadamente.
*El impacto
global que tienen
las nuevas
empresas que
ingresan al
mercado es
positiva a largo
plazo.

*El impacto en el
empleo de las
nuevas empresas

es mas fuerte en la
manufactura y en
las zonas con un
mayor grado de
urbanizacion

Se aplica este método
para evitar problemas
de multicolinealidad
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Mueller, Van
Stel y Storey
(2007)

-Cambio Regional
del Empleo de 2
afios

-Tasa de Nuevas
Empresas

-Salario por hora y
Densidad de la
Poblacion.

No
indicador

muestra

Oficina  Nacional
de Estadistica de
Gran Bretaina se
utilizdé una base de
datos desde el afio
1995 hasta 2003 de
59 regiones.
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Método de Retardo

de Almon vy el
modelo robusto de
Huber-White

*La creacién de
empresas desplaza
a las empresas ya
establecidas hacia
la ineficiencia.

*El impacto del
empleo en la
formacion de

nuevas empresas
posee como efecto
a la
competitividad.

*El incremento de

los indices de
nueva formacion
empresas

posiblemente por
las medidas de
politica  publica
daria lugar a una
reduccién del
empleo.

*En algunos
lugares

incrementa la
formacion de

nuevas empresas y
esto conduciria a
un nuevo empleo,
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pero en  otros
casos no lo hacen.
*El impacto sobre
el empleo es
mayor en las
zonas

desarrolladas vy
menos en las

zonas menos
présperas.
*El efecto

negativo en las
regiones de bajo
emprendimiento

se atribuye a que
las empresas en
estas zonas se

inician por
individuos con
pocas

oportunidades de
empleo pero aun
asi  incentivados
por la
disponibilidad de
fondos  publicos
para emprender.



Van Stel,
Storey y
Thurik (2007)

-Tasa de
emprendimientos
nacientes.

-Tasa de
Emprendimiento
de negocios
jévenes

-Tasa de

Emprendimientos

por  oportunidad
nacientes,

-Tasa de
Emprendimientos
nacientes por
necesidad,

-Tasa de negocios
establecidos,

-La facilidad de
acceso a los
préstamos,

-La disponibilidad
de capital de riesgo

-Porcentaje de la
poblacion  adulta
que participa
activamente en el

inicio de una
nueva  empresa
-El porcentaje de
la poblacion
adulta que es la
propietario /
gerente de un

negocio que esta a
menos de 42
meses de edad

Datos  Obtenidos
del GEM de 47
paises del 2000 -
2005, los datos
sobre regulaciones

empresariales  se
han tomado del
Banco Mundial de
la  Oficina de

Emprendimiento

Modelo de regresién

*No

impacto
significativo  del
tiempo, el coste o
el ndmero de
procedimientos

administrativos

para iniciar un
emprendimiento.
*El requisito de
capital  minimo
requerido para
iniciar un
emprendimiento

parece disminuir

existe

los indices de
iniciativa
empresarial en

todos los paises.
*La regulacion de
entrada influye en
la distribucion de

la actividad
empresarial entre
la economia

formal y la
informal, en lugar
de influir en el
volumen total.

Datos: Se hace una
distincion entre el
indice de
emprendimiento  de
negocios de jovenes,
que se define como el
porcentaje  de la
poblacion adulta que
es el propietario /
gerente de un
negocio que esta a
menos de 42 meses
de edad, y la tasa de
espiritu  empresarial
naciente tasa, que se
define como el
porcentaje  de la
poblacion adulta que
participa activamente
en el inicio de una
nueva aventura.
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*Las regulaciones

de entrada al
mercado ejercen
una fuerte

influencia tanto en
los
emprendimientos
nacientes como en
los jovenes.

Howard
Frederick vy
Erik Monsen
(2009)

-Tasa de
emprendimientos
-PIB per cépita
-Desarrollo
econémico, medios
y altos ingresos de

los paises.

Emprendedores
nacientes (menor a
3 meses)
Nuevos
emprendedores (3

meses a 42 meses)
*medidas de
desarrollo
economico
nacional,

el comercio
internacional, la

participacion
gubernamental de
la economia,
los costos de
regulacién, mano
de obra y el
empleo;

*Datos GEM de
junio a agosto de
2005 de 106.495
seleccionados al
azar, adultos en 35

paises. Incluye
variables proxy
para

diversas
condiciones marco
econdmicas y
sociales recogidos
de los Indicadores
del desarrollo
mundial

del BM, indice
Global de
Competitividad, la

base de datos de

1. Se consideran tres
especificaciones: una
relacion lineal y una
cuadratica
especificacion
(forma de U), 3.

Identificar si  hay
diferencias
sustanciales entre

los medios y altos

ingresos  de  los
paises;  en cuarto
lugar

4.  Confirmar  si
Nueva Zelanda
exhibe EFC

correspondientes que
se relacionan a
niveles superiores a

*Hay una
asociacion entre la
actividad

empresarial y el

desarrollo

econémico.

*Los factores de
desarrollo mal
orientados como
los impuestos,
salud, libertad

econdmica y la
productividad del
sector agricola
pueden  impedir
valores altos de la
TEA relacionados
con a altos indices
del PIB Per capita
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los datos de la
poblacién

humana, los datos
de migracion
humana, educativa
datos de estado, la
disparidad de
ingresos y el
estado de
mujer; asi como
computadoras y
presencia en
Internet,

la ciencia de
investigacion  y

Perspectivas de la
economia mundial
Estadisticas de hora
mundial Educacion

de la UNESCO
Los datos de la
serie de
EUROSTAT, el
Informe de
Desarrollo

Humano, la oficina
de censo de Estados
Unidos, la
poblacién

Division de las

la media de TEEA

desarrollo. Naciones Unidas, y
el Indice de
La libertad
econdmica,  entre
otros.
La Direccién
General de *Los  resultados
_Indicador de Estad!gtlca Belga Andlisis e Sugieren una
L - recogio los datos, - 1:.. relacion negativa
Dejardin Crecimiento x . correlacion y anélisis
Tasa neta de cubren un periodo ” entre la entrada de
(2011) -Tasa de retardo ) ~ de regresion de panel
natalidad. de 15 afios, de 1982 . ,°*. empresas y el
neta de Ingreso dindmico. .
a 1996, y se extraen crecimiento
de los libros de las econoémico.

autoridades fiscales
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de valor afiadido.

Ratnaningtyas Activos
y Lawiyah existentes, Activos

(2016)

Iniciales.

netos

Tasa

Crecimiento

riesgo
Empresas

de

de
de
las

Es un estudio
descriptivo, con los
enfoques
cuantitativos y
cualitativos. Se
utilizé el método de
encuesta mediante
muestreo aleatorio
simple técnica, con
el tamafio de la
muestra de 43 de la
poblaciéon total de
471 pymes de la
industria creativa a
base de cuero en el
afio 2013 en Garut

Formula de
compuesta
crecimiento anual

de empresas

*El  crecimiento
de la mayoria de

las pequefias
empresas es
menos

significativos en
comparacion con
medianas
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Rotefoos
Kolvereid
(2005)

y

-Recursos
Ambientales y
Humanos

-Tasas de
formacion de
empresas
regionales (o
nacionales)

-Edad, Sexo, Etnia

Nivel de
instruccion a nivel
universitario, Tasa
de  Empresarios
por cuenta propia
y empresarios,
Porcentaje del
incremento de la
poblacién de 1986

al 1996,
Porcentaje del
cambio del
desempleo de

1995 a 1996, PIN
Per capita medido
en Corono
Noruega,
Porcentajes de
Concejales
Sociales
Democréaticos del
Consejo
Municipal,

El estudio se basa
en entrevistas a una
muestra
representativa  de
9533 noruegos
mayores de 18 afios
0 mas. De este
grupo, 197
encuestados
calificaron  como
NUEevVos
empresarios. Estos
fueron
entrevistados
posteriormente en
entrevistas de
seguimiento
realizadas en 1996,
1997 y  1999.
Ademas, los datos
regionales a nivel
municipal se
incluyen para medir
el volumen
disponible de
recursos del medio
ambiente.

*La experiencia
empresarial es el

factor mas
importante  para
predecir el
resultado del
proceso de
creacion de
empresas

*Los recursos
humanos son
mejores
predictores  del
resultado del
proceso de
creacion de
empresas.

Los responsables
politicos podrian
utilizar las
diferencias

demogréficas

entre los tres tipos
de  empresarios
existentes para
disefiar y dirigir
los programas de
apoyo para los
empresarios.
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*Los empresarios
habituales parecen
ser capaces de
utilizar sus
negocios
existentes  como
bases de recursos
valiosos para las
nuevas empresas
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Fritsch (2008)

-Tasa de
Emprendimientos y No

el desarrollo del indicador
empleo

muestra

El estudio se basa
en un taller que
tuvo lugar en el
Instituto Max
Planck de
Economia en Jena,
Alemania en julio
de 2005.

polindbmicos
Almon

Modelo de retardos

de

* A un nivel dado
de produccion, el
aumento de la
productividad
deberia conducir a
una disminucion
en el empleo, no
para puestos de
trabajo
adicionales.

*El  crecimiento
del empleo se
puede dar por la
mejora de la
competitividad de
la economia
regional que es
provocada por los
efectos de la
oferta como el
incremento de la
eficiencia, el
cambio estructural
mas rapido, la
innovacion y una
mayor  variedad

amplificada.
*Los efectos de la
formacion de
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nuevas empresas
en el desarrollo
regional  surgen
durante un
periodo de tiempo
mas largo de hasta

diez afios.
*Las politicas
dirigidas a
estimular la

entrada  pueden
tratar de alimentar
el espiritu
empresarial;  Sin
embargo, debe
abstenerse de
interferir en la
competencia leal.
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Acs y Sanders
(2012)

-Formacion de
nuevas empresas,
empresas

. TEA
establecidas,
-Inversion y
Desarrollo

No indica

Modelo de retardo U
shaped

*Los efectos
indirectos de la |
+ D contribuyen
al crecimiento,
pero, dado que los
efectos indirectos
aumentan el
crecimiento, los
acuerdos de no
divulgacion y las
patentes  pueden
resultar
inhibidores  del
crecimiento.

*La proteccion de
patentes aumenta
los incentivos para
crear y patentar el
conocimiento,
pero reduce los
incentivos  para
comercializarlo.
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Morales
Pefia (2003)

y -Entrada y salida No
de establecimientos indicador

muestra

Base de datos de
establecimientos
CAPV del Instituto

Estadistico de
Vasco

que cubre la
totalidad de la
poblacién de

empresas tanto de
manufactura como
de servicios desde
el aflo 1993 al 1999

Anaélisis de
correlacion y analisis
de regresion lineal

*Las nuevas Yy
pequefias

empresas pueden
no arrojar
resultados

significativos en
el corto plazo,
pero son gran
importancia para
el crecimiento vy

desarrollo
econdmico de la
region a largo
plazo.
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Morales
Jiménez
(2009)

y

-PIB, Cierre
empresas
desempleo
-Creacion
empresas

d

e

y No
indicador

de

muestra

Base de datos
longitudinal

proporcionada por
la Superintendencia
de Compafiias del
Ecuador con
informacion del

periodo 1934-2008.
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Anélisis

de

correlacion y analisis

de regresion lineal

*El ciclo
econodmico en
expansion

demuestra el

crecimiento de la
entrada bruta de

empresas, sin
embargo, se
presentan
diferencias
provocadas  por
ajustes de
distribucion
sectorial que
inciden en
marcados

periodos del

tiempo, generando
una entrada neta
negativa por parte
de las empresas



2.2 HIPOTESIS.

Para la ejecucion de la presente investigacion se estructuran tres hipdtesis que
representan la relacion existente entre la Actividad Emprendedora Temprana y el
Ecosistema Emprendedor y que serdn contrastadas en el siguiente capitulo de

estudio.

H1: El desempleo y el producto regional (PIB per cépita) de Tungurahua inciden en
la Actividad Emprendedora Temprana.

HO,: El desempleo y el producto regional (PIB per cépita) de Tungurahua no inciden

en la Actividad Emprendedora Temprana.

H2: El empleo y el producto regional (PIB per cépita) de Tungurahua inciden en la

Actividad Emprendedora Temprana.

HO,: El empleo y el producto regional (PIB per capita) de Tungurahua no inciden en

la Actividad Emprendedora Temprana.

H3: El empleo y la Actividad Emprendedora Temprana inciden en el

comportamiento del producto regional (PIB per cépita) de Tungurahua.

HO5;: El empleo y la Actividad Emprendedora Temprana no inciden en el

comportamiento del producto regional (PIB per cépita) de Tungurahua.
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CAPITULO Il

3 METODOLOGIA.

Para la presente investigacion fue necesario acudir a las fuentes de informacion
secundarias existentes en los portales de algunas entidades del estado ecuatoriano.
Tal es asi que para la seleccion de datos se escogieron a los indicadores que definen a
la Actividad Emprendedora Temprana (TEA) como “el porcentaje de la poblacion
(18 a 64 afos) que esta involucrado en una actividad emprendedora de fase inicial o

es duefio y gestor de un negocio establecido” (GEM, 2016, p. 62).

Asimismo se define a la Tasa de empresas nacientes como:
El porcentaje de personas de 18-64 afios de edad que son actualmente un
emprendedor naciente, es decir, de forma activa involucrada en la creacion de
una empresa que van a poseer O CO-poseer; este negocio no ha pagado
sueldos, salarios, o cualesquiera otros pagos a los propietarios por mas de tres
meses” (GEM, 2016, p. 62).

Y a la Tasa de empresas de negocios nuevos como:
El porcentaje de personas de 18-64 afios de edad que son actualmente
propietarios o gerentes de un nuevo negocio, es decir, poseer y administrar un
negocio en marcha que tiene salarios pagados, salarios, o cualquier otro pago
a los propietarios por mas de tres meses, pero no mas de 42 meses (GEM,
2016, p. 62).

Una vez entendido esto, se realizé el estudio desde el afio 2007 hasta Diciembre de
2015. Para lo cual la informacion fue obtenida del portal del Servicio de Rentas
Internas (SRI) identificando a las empresas que incursionaron en el mercado desde
el afio 2007.

Para la presente investigacion se analiz6 cuéles son los sectores mas importantes y
de mayor aporte en la Provincia de Tungurahua, siendo el sector manufacturero el de

mayor participacion en la economia en la zona segun el Ministerio de Coordinacion

69



de la Produccién, Empleo, y Competitividad (2011). Este Sector se encuentra bajo el
cddigo de actividad CIIU C concedido por el Servicio de Rentas Internas (SRI) de
acuerdo a la Clasificacién Nacional de Actividades Econdmicas establecido por el
Instituto Nacional de Estadistica y Censos (INEC); ademas que de la subdivision del
sector se ha seleccionado la Elaboracion de Productos Alimenticios desglosado de la
siguiente manera: Elaboraciéon y Conservacion de Carne CIIU C101, Elaboracion y
Conservacion de Pescados, Crustaceos y Moluscos CIlIU C102, Elaboracion y
Conservacion de Frutas, Legumbres y Hortalizas CIIU C103, Elaboracion de Aceites
y Grasas de Origen Vegetal y Animal CIIU C104, Elaboracion de Productos Lécteos
CIlU C105, Elaboracion de Productos de Molineria, Almidones y Productos
Derivados del Almidon CIIU C106 y Elaboracion de Otros Productos Alimenticios
C107. Cabe mencionar que el CIIlU C108 no fue tomado en cuenta para la
investigacion debido a que se elabora productos para animales. El siguiente subsector
que se escogid fue la Fabricacion de Productos Textiles con CIIU C13,
consecuentemente la Fabricacion de Carrocerias para Vehiculos Automotores;
Fabricacion de Remolques y Semirremolques con CIHIU C292, se prestd especial
énfasis en este sector puesto que esta actividad es la Unica que se realiza en la
provincia dentro del sector C29. La Fabricacion de Calzado por su parte con CIIU
C152 fue escogida para su andlisis dentro del sector de Fabricacion de Cueros y
Conexos con CIIU C15 debido a que este subsector es el mas representativo dentro
de las actividades relacionadas al tratamiento de cuero. Se procedié a cuantificar la
cantidad de empresas de nueva creacion de cada subsector en los afios indicados.
Para lo cual fue necesario utilizar los datos desde el afio 2004 para el célculo de las
empresas jovenes y con corte a Diciembre de cada afio a partir del afio 2007 para el

tratamiento de la informacidn de las empresas nacientes.

Posteriormente se requiere de los datos de la Poblacion Econdmicamente Activa
(PEA) desde el afio 2007 al 2015 por la Provincia de Tungurahua y para ello se tomd
en cuenta la informacion estadistica oficial del Instituto Nacional de Estadistica y
Censos (INEC) para obtener la informacién mencionada. Para el calculo de la TEA
se pretende utilizar de la suma de los emprendimientos nacientes y nuevos por afio y

dividir para la PEA de Tungurahua.
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Se ha utilizado la formula que propone Rocha (2013) que se muestra a continuacion:

TEAj = [(SUj + BOj)/N] = 100 pooled years 2000 — 2003

Donde:

j= Region

TEA] = Indice Total de la Actividad Emprendedora

SUj= Numero de Emprendimientos nacientes

BOj =Numero de Emprendimientos nuevos

Nj = Poblacién Adulta entre 18 y 64 afios o PEA.

Para el andlisis del modelo econométrico se estructuraron tres modelos de regresion
lineal multiple; el primero consiste en la relacion de la TEA en funcién de la tasa de
Desempleo, la cual se obtuvo a través de la relacion entre la cantidad de personas
desempleadas y la poblacion econdmicamente activa de la provincia de Tungurahua
y del PIB per cépita, que fue calculado mediante el volumen de produccion de bienes
y servicios finales a precios corrientes, el mismo que fue obtenido de la Base de
Datos del SRI a través de la plataforma del SAIKU vy dividido para el nimero de
habitantes de la provincia. Como lo establecen Fritsch & Schroeter (2011), Acs &
Amoros (2008), Acs, Desai, & Klapper(2008), Van Stel & Suddle (2008), Mueller et
al. (2008), Frederick & Erik (2011), Storey, Van Stel, & Thurik (2007) y Rotefoos &
Kolvereid (2005) en sus multiples investigaciones analizan la relacion existente entre
el nivel de emprendimiento, el nivel de empleo de la poblacion y el grado de
crecimiento de las economias, para lo cual se optd por analizar la relacion de la TEA
en funcidn del PIB per capita y el desempleo basandose en el criterio Acs & Amoros
(2008) que propone analizar la relacion de la TEA como variable dependiente en
funcion de PIB pér capita como variable independiente. Se descarta el juicio de

Frederick & Erik (2011) que considera al Producto Interno Bruto Per capita como
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variable dependiente y a la TEA como independiente, puesto que la presente
investigacion busca analizar la incidencia que tiene el crecimiento econémico en la
incursion de nuevos emprendimientos. Para los autores Fritsch & Schroeter (2011),
Van Stel & Suddle (2008) y Mueller et al. (2008) utilizaron en sus modelos al
Crecimiento del Empleo como Variable Dependiente mientras que como Variable
independiente a la Actividad Emprendedora Temprana. Otros autores como Van Stel,
& Thurik (2007), Storey et al. (2007) y Rotefoos & Kolvereid (2005) han planteado
importantes modelos en los que involucran a la TEA como variable independiente
pero para el presente estudio no es de relevancia dicho planteamiento debido a que se
pretende explicar el emprendimiento en funcion del comportamiento del empleo; es
decir, si las personas emprenden por necesidad o por oportunidad. EI modelo a
plantearse se detalla a continuacion.
Y =PBo+B1X1+ B3X2 +u;
Donde:

Bo = Constante

B1, B, = Coeficientes

Y = Actividad Emprendedora Temprana

X, = Desempleo

X, = PIB Per capita

El siguiente modelo econométrico a estructurarse es la relacion de la TEA en funcién
del Empleo, definido como “el numero de personas de 15 afios y méas que, durante la
semana de referencia, se dedicaban a alguna actividad para producir bienes o prestar
servicios a cambio de remuneracion” (INEC, 2016, pag. 8), y del PIB per capita. Se
opto por escoger este modelo debido a que es el que mejor explica la relacion entre
las variables puesto que el modelo anteriormente expuesto no refleja una relacion
I6gica bajo el criterio de investigacion, por consiguiente este se muestra a

continuacion:
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Y =8¢+ B2X; +P3X3+u3
Donde:

Bo = Constante

B2, B3 = Coeficientes

Y = Actividad Emprendedora Temprana

X, = PIB Per capita

X3 = Numero de Personas empleadas

El tercer modelo econométrico es la relacion del PIB Per cépita en funcion de la TEA

y del Crecimiento del Empleo, este modelo es respaldado por los autores Frederick &

Monsen (2011) que analiza este modelo, el cual se representa de la siguiente manera:

X, =Bo+ B2Y + B3X3 +u;

Donde:

Bo = Constante

B2, Bs = Coeficientes

Y = Actividad Emprendedora Temprana

X, = PIB Per capita

X3 = Numero de Personas empleadas

Se ha utilizado el Software econométrico Gretl para analizar los modelos

anteriormente expuestos, a los cuéles se aplicaron pruebas estadisticas que reflejen la
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idoneidad de los modelos. En primer lugar se efectud el test de estadistico de Reset
de Ramsey para determinar si los modelos se encuentran correctamente
especificados; es decir, que si al modelo econométrico no le hace falta la
identificacion de una variable relevante, si se ha identificado una variable irrelevante
o si el modelo es lineal. También se aplicé el Test de Heterocedasticidad de White
para determinar si alguno de los modelos presentan problemas de heterocedasticidad,
es decir si la regresion lineal presenta una variabilidad en las observaciones que

puedan reducir la precision de las estimaciones del modelo economeétrico.

Ademaés se realizo test estadistico de Autocorrelacion de Breusch-Godfrey, el cual
permitio determinar si las estimaciones realizadas por el modelo pueden verse
distorsionadas por efectos de las mismas variables a lo largo de la muestra; en otras
palabras se comprobd la existencia de autocorrelacion. Finalmente se comprobo si
los residuos siguen una distribucion normal, con lo cual se puede establecer si los

estimadores son eficientes insesgados y se determina la precision del modelo.
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CAPITULO IV

4 RESULTADOS

4.1 ANALISIS DESCRIPTIVO

A continuacion se procedera con la descripcion del andlisis descriptivo en el cual
constan las tablas y los graficos de la base de datos obtenida de diversas fuentes
bibliogréaficas para el presente trabajo de investigacion. Asimismo se demostrara el

andlisis economeétrico en el cual se analizan cada uno de los modelos propuestos.

Por otro lado, se determina el modelo de regresion lineal multiple a través de
minimos cuadrados ordinarios con sus respectivos estimadores, los cuales
contribuyen a comprobar las hipdtesis de investigacion planteadas. Se procedera a

realizar los contrastes de idoneidad de los modelos.

Tabla 10. Emprendimientos Nacientes y Nuevos del Sector de Elaboracion de

Productos Alimenticios de la Provincia de Tungurahua

ANOS EMPRENDIMIENTOS EMPRENDIMIENTOS
NACIENTES NUEVOS
2007 0 1
2008 2 1
2009 0 3
2010 0 6
2011 0 7
2012 0 7
2013 1 5
2014 0 15
2015 0 14

Fuente: Base de datos SRI
Elaborado por: Katty Jiménez Garcés.
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Gréfico 10. Emprendimientos Nacientes y Nuevos del Sector de Elaboracion de

Productos Alimenticios la Provincia de Tungurahua

Emprendimientos Nacientes y Nuevos Sector Alimenticio

16
14
12
10

3
2
;- 1
0 © 0

2007 2008 2009 2010

o N B OO

EMPRENDIMIENTOS
NACIENTES
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Elaborado por: Katty Jiménez Garcés.
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Como se puede observar el grafico 10 indica que las empresas del Sector de

Elaboracion de Productos Alimenticios que ingresan al mercado logran rebasar el

umbral de los tres meses y pasan de ser empresas nacientes a empresas nuevas, tal es

asi que para el afio 2007 hay 0 emprendimientos nacientes y para el afio 2015 es el

mismo resultado; mientras que en los emprendimientos nuevos para el 2007 fue de 1

y para el 2015 de 14 empresas que decidieron permanecer en el mercado.

Tabla 11. Crecimiento de la Poblacién Econémicamente Activa de la Provincia de

Tungurahua
ANOS PEA TUNGURAHUA POBLACION TOTAL PEA RELATIVA
2007 284.741 6.336.029 4,49%
2008 285.294 6.385.421 4,47%
2009 294.369 6.548.937 4,49%
2010 289.550 6.436.257 4,50%
2011 291.985 6.581.621 4,44%
2012 292.603 6.701.014 4,37%
2013 296.761 6.952.986 4,27%
2014 300.785 7.194.521 4,18%
2015 304.897 7.498.528 4,07%

Fuente: Base de datos INEC
Elaborado por: Katty Jiménez Garces.
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Gréfico 11. Crecimiento de la Poblacion Econdmicamente Activa de la Provincia de

Tungurahua

PEA TUNGURAHUA 2007-2015
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Fuente: Base de datos INEC

Elaborado por: Katty Jiménez Garcés.

Como se puede observar en el grafico 11 la PEA para el afio 2007 se registrd con
284.741 mil mientras que para el afio 2015 fue de 304.897%, es decir ha ocurrido un
incremento sustancial en la poblacion econdmicamente activa de la provincia de
Tungurahua en los Gltimos ocho afios. Ademas que posee relacion directa con el

crecimiento de la poblacion en la provincia.

Gréfico 12. Variacion de la PEA con respecto a la Poblacion Total de Tungurahua
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Fuente: Base de datos INEC
Elaborado por: Katty Jiménez Garces.
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El grafico 12 muestra la variacion existente entre la Poblacion Economicamente
Activa con respecto a la Poblacion Total de cada afio de la Provincia de Tungurahua,
para el afio 2007 la PEA obtuvo una tasa relativa de 4,49%, mientras que para el

2015 se refleja una tasa de variacion relativa de 4,07%.

Tabla 12. Crecimiento de la TEA del Sector de Elaboracion de Productos Alimenticios

de la Provincia de Tungurahua

- TEA SECTOR

ANOS ALIMENTICIO
2007 0.000351%
2008 0.001052%
2009 0.001019%
2010 0.002072%
2011 0.002397%
2012 0.002392%
2013 0.002022%
2014 0.004987%
2015 0.004592%

Fuente: Base de datos SRI
Elaborado por: Katty Jiménez Garcés.

Grafico 13. Crecimiento de la TEA del Sector de Elaboracion de Productos
Alimenticios de la Provincia de Tungurahua
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Fuente: Base de datos SRI
Elaborado por: Katty Jiménez Garces.
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El grafico 13 muestra a la Actividad Emprendedora Temprana (TEA) del Sector de
Elaboracion de Productos Alimenticios para el afio 2007 se expresd en 0.003%
mientras que para el afio 2015 fue de 0.005%, es decir no obtuvo el crecimiento
promedio anual esperado, ya que presentd el 3%. Esto significa que no existen
sefiales positivas ni favorables de emprendimiento en esta actividad, debido a que la
tasa de crecimiento no crece en la misma proporcién de un afio a otro como se refleja
en el grafico, esto puede darse por las regulaciones proteccionistas del estado en
alimentos basicos en cuanto a leche, pan, entre otros, estas regulaciones provocan
que los individuos tengan limitaciones para emprender en este sector, y por ende esta

actividad no manifiesta sefiales para emprender.

Tabla 13. Emprendimiento Nacientes y Nuevos del Sector de Fabricacion de
Carrocerias para Vehiculos Automotores; Fabricacion de Remolques y

Semirremolques de la Provincia de Tungurahua

ANOS EMPRENDIMIENTOS EMPRENDIMIENTOS

NACIENTES NUEVOS
2007 0 12
2008 0 13
2009 2 8
2010 0 7
2011 0 12
2012 1 9
2013 0 6
2014 0 4
2015 1 4

Fuente: Base de datos SRI
Elaborado por: Katty Jiménez Garces.
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Gréfico 14. Emprendimiento Nacientes y Nuevos del Sector de Fabricacion de
Carrocerias para Vehiculos Automotores; Fabricacion De Remolques y

Semirremolques de la Provincia de Tungurahua
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Fuente: Base de datos SRI
Elaborado por: Katty Jiménez Garcés.

En la tabla 13 y grafico 14 se puede observar que en el sector de Fabricacion de
Carrocerias para Vehiculos Automotores; Fabricacion de Remolques y
Semirremolques de la Provincia de Tungurahua para el afio 2007 registr6 0
emprendimientos nacientes y para el afio 2015 muestra 1; mientras que los
emprendimientos nuevos indican que para el afio 2007 fue de 12 pero para el 2015 de
4; es decir se redujo en 8 emprendimientos. El punto mas alto se verifica que ocurrid
en el aflo 2008. Se tiene claro que los emprendimientos tanto nacientes como nuevos
en lugar de incrementarse han disminuido a lo largo del periodo, pero esto no se
refiere a cierre de negocios. Este es un sector econémico maduro, lo que genera que
el acceso a esta actividad por parte de nuevos emprendedores sea mas dificil, por
ende se comprende que los nuevos emprendimientos sean mayores y que las
empresas nacientes sean muy pocas, ademas que segun MCPEC (2011) indica que
este sector se ubica entre los mas importantes de la provincia y que existe la mayor

aglomeracion de empresas que se dedican a esta actividad.
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Tabla 14. Actividad Emprendedora Temprana del Sector de Fabricacién de
Carrocerias para Vehiculos Automotores; Fabricacion de Remolques y
Semirremolques de la Provincia de Tungurahua

CARROCERO
2007 0.004214%
2008 0.004557%
2009 0.003397%
2010 0.002418%
2011 0.004110%
2012 0.003418%
2013 0.002022%
2014 0.001330%
2015 0.001640%

Fuente: Base de datos SRI
Elaborado por: Katty Jiménez Garcés.

Gréfico 15. Actividad Emprendedora Temprana del Sector de Fabricacion de
Carrocerias para Vehiculos Automotores; Fabricacién de Remolques y
Semirremolques de la Provincia de Tungurahua
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Fuente: Base de datos SRI
Elaborado por: Katty Jiménez Garcés.
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Como se puede observar en la Tabla 14 y en el Gréfico 15 la Actividad
Emprendedora Temprana del sector de Fabricacion de Carrocerias para Vehiculos
Automotores; Fabricacion de Remolques y Semirremolques de la Provincia de
Tungurahua para el afio 2007 se registré en 0.004% mientras que para el afio 2015
fue de 0.002%, es decir ha ocurrido una disminucion considerable puesto que en
promedio la TEA se redujo en 11% anual. Para el afio 2008 se registro el valor mas
alto de la TEA presentando un 0.005%. Como se habia mencionado en el apartado
anterior, este sector es maduro en términos de tiempo de vida, es decir que ya existen
empresas muy bien establecidas, por ende no existen emprendimientos nacientes y en
minima cantidad emprendimientos nuevos por la complejidad y por las barreras de
entrada que posee el sector, ademas que las empresas establecidas son intensivas en
bienes de kapital, y por lo tanto se convierte en un sector de dificil acceso, sin olvidar
que un factor que influye mucho es el acceso a financiamiento y para inmiscuirse en

una actividad como esté se requiere de una alta inversion.

Tabla 15. Emprendimientos Nacientes y Nuevos del Sector de Fabricacion de Productos

Textiles de la Provincia de Tungurahua

AROS EMPRENDIMIENTOS EMPRENDIMIENTOS

NACIENTES NUEVOS

2007 6 72

2008 12 83

2009 11 93

2010 9 123
2011 10 133
2012 11 138
2013 8 136
2014 8 124
2015 5 116

Fuente: Base de datos SRI
Elaborado por: Katty Jiménez Garces.
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Gréfico 16. Emprendiemientos Nacientes y Nuevos del Sector de Fabricacion de
Productos Textiles de la Provincia de Tungurahua
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Fuente: Base de datos SRI
Elaborado por: Katty Jiménez Garcés.

La Tabla 15 y el Gréafico 16 muestran que en el sector de Fabricacion de Productos
Textiles de la Provincia de Tungurahua, los emprendimientos nacientes para el afio
2007 se registraron con 6 pero para el afo 2015 con 5, siendo el afio 2008 con
mayores emprendimientos recién creados fue de 12 y manteniéndose el afio 2015 con
el menor nimero de empresas creadas en los Gltimos 3 meses del afio mencionado.
Mientras que en las empresas que han superado el umbral de los 3 meses pero no
mayor a los 42 meses presenta que para el afio 2007 es de 72 empresas jovenes y
para el afio 2015 de 116, existe un diferencia de 44 nuevos negocios en el sector
textil en los Gltimos 8 afios, esto quiere decir que los individuos estan atentos a las
sefiales del mercado, por lo que los nuevos empresarios si alcanzan el umbral
deseado, y esto conlleva a que la poblacion se contagié y busque una oportunidad de

nuevo negocio sea por oportunidad o por necesidad.
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Tabla 16. Crecimiento de la TEA del sector de Fabricacion de Productos Textiles de la

Provincia de Tungurahua

2007 0.027393%
2008 0.033299%
2009 0.035330%
2010 0.045588%
2011 0.048975%
2012 0.050922%
2013 0.048524%
2014 0.043885%
2015 0.039686%

Fuente: Base de datos SRI
Elaborado por: Katty Jiménez Garcés.

Grafico 17. Crecimiento de la TEA del sector de Fabricacion de Productos Textiles de

la Provincia de Tungurahua
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Fuente: Base de datos SRI
Elaborado por: Katty Jiménez Garces.
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La Tabla 16 y el Grafico 17 anteriormente expuestos muestra el Crecimiento de la
Actividad Emprendedora Temprana (TEA) de la actividad de Fabricacion de
Productos Textiles de la Provincia de Tungurahua que para el afio 2007 la Tasa de la
Actividad Emprendedora Temprana fue de 0.0273% pero para el afio 2015 se registrd
con 0.0396% presentando un incremento del 5% anual. EI mayor crecimiento se
observa que fue 0.051% en el afio 2012, esto se puede dar como ya se habia
manifestado en otros sectores por el impuesto incrementado en las importaciones y
debido la reforma del Cddigo de la Produccidn, que ha contribuido a que los futuros
empresarios tengan mayores oportunidades de competir en el mercado. Por otro lado,
permite que las empresas ya establecidas puedan mantenerse y pensar en explorar
nuevos mercados ya sean dentro del pais o a nivel mundial, para lo cual requeriran de
mano de obra, indirectamente contribuyendo con la disminucién del desempleo y por
consecuentemente aportan a que aumente el dinamismo empresarial. Cabe indicar
que este sector se ubica en el primer lugar y que aporta mayormente a la provincia en
la produccién nacional bruta en relacion a otros sectores, debido a ello y por las
facilidades que brinda esta actividad podria decirse que es uno de los sectores

preferidos para emprender en la provincia de Tungurahua.

Tabla 17. Emprendimientos Nacientes y Nuevos del Sector de Fabricacion de Calzado

de la Provincia de Tungurahua

EMPRENDIMIENTOS EMPRENDIMIENTOS

ANOS NACIENTES NUEVOS
2007 6 140
2008 47 155
2009 22 292
2010 30 388
2011 50 530
2012 26 609
2013 31 601
2014 51 634
2015 40 606

Fuente: Base de datos SRI
Elaborado por: Katty Jiménez Garcés.
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Gréfico 18. Emprendimientos Nacientes y Nuevos del Sector de Fabricacion de Calzado
de la Provincia de Tungurahua
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Fuente: Base de datos SRI
Elaborado por: Katty Jiménez Garces

Como se puede observar en el grafico 18 se muestran los emprendimientos nacientes
y nuevos del Sector de Fabricacién de Calzado de la Provincia de Tungurahua que
para el afio 2007 los emprendimientos nacientes fueron de 6 pero en el afio 2015 se
observa que pasé a 40 nuevos negocios; siendo el afio 2014 el punto mas alto con 51
emprendimientos; mientras que para los emprendimientos nuevos el afio 2007 se
ubicd con 140 y para el afio 2015 se obtuvo un incremento sustancial de 606
negocios jovenes; de igual manera el afio 2014 se registro con 634. Este sector es el

gue mas ha crecido a comparacion de los otros 3 sectores ya estudiados.
Los resultados indican que los individuos a la hora de emprender se inclinan mas por

el sector del calzado que por otros, debido a que el sector presta mayores beneficios

y facilidades.
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Tabla 18. Crecimiento de la TEA del Sector de Fabricacion de Calzado de la Provincia

de Tungurahua

] TEA

ANOS _ TUNGURAHUA
2007 0.051275%
2008 0.070804%
2009 0.106669%
2010 0.144362%
2011 0.198640%
2012 0.217018%
2013 0.212966%
2014 0.227737%
2015 0.211875%

Fuente: Base de datos SRI
Elaborado por: Katty Jiménez Garcés.

Grafico 19. Crecimiento de la TEA del Sector de Fabricacion de Calzado de la

Provincia de Tungurahua
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Fuente: Base de datos SRI
Elaborado por: Katty Jiménez Garces

Como se puede observar en el grafico 24 se muestra que el crecimiento de la TEA
del subsector de Fabricacion de Calzado de la Provincia de Tungurahua que para el

afio 2007 la Tasa de la Actividad Emprendedora Temprana fue de 0.0513% mientras
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que para el afio 2015 se refleja con 0.212% presentando un incremento del 19%
anual. La més alta tasa de TEA se registra en el afio 2014 con 0,227% superando al
afio 2015, pero la menor TEA del sector sigue situada en el afio 2007. En la provincia
se ha conformado la Camara de Nacional de Calzado (CALTU), que ha contribuido
de manera significativa con los emprendimientos ya que han dotado las instalaciones
de maquinaria necesaria para la fabricacion de los mismos, ademas que brinda
asesoria laboral, juridica, tramites oficiales, entre otros y permite que se asocien las
microempresas sobre temas de como incrementar las ventas y por ende sus ingresos,
ademas que la institucion busca agrupar socios altamente competitivos de la cadena
del cuero y calzado, para contar con alianzas transcendentales que permita a los
socios participar en eventos tanto nacionales como internacionales y posicionar sus
productos, gracias a esta iniciativa se puede desprender que el sector del calzado esta
entre los sectores que mayor crecimiento muestra durante los afos estudiados en esta

investigacion.

Tabla 19. Comparativo de los Emprendimientos Nacientes por sector de la Provincia de

Tungurahua

ANOS SECTOR SECTOR SECTOR SECTORDE
FISCALES ALIMENTICIO CARROCERO TEXTIL CALZADO

2007 0 0 6 6

2008 2 0 12 47
2009 0 2 11 22
2010 0 0 9 30
2011 0 0 10 50
2012 0 1 11 26
2013 1 0 8 31
2014 0 0 51
2015 0 1 40

Fuente: Base de datos SRI
Elaborado por: Katty Jiménez Garces

La dindmica empresarial se encuentra en constante cambio, por lo cual en el gréafico
25 se muestra los emprendimientos nacientes por cada subsector seleccionado del

sector manufacturero, como se puede observar el sector de calzado es el mas alto con
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51 emprendimientos en el intervalo de 0 a 3 meses en el afio 2014, pero el menor
nimero se encuentra el subsector alimenticio y carrocero con 0, este mismo
panorama es repetitivo en varios afos, para el afio 2015 el calzado se mantiene en el
primer lugar con 40 emprendimientos, y ubicandose en el segundo puesto es el
subsector textil con 5 empresas de nueva creacion, es notable la diferencia existen.
Cabe mencionar que las reformas tanto laborales como fiscales que se ha tomado el
gobierno local y nacional en lo que respecta con la produccion ha beneficiado mas a
unos sectores que otros, y estos resultados se ven reflejados en el estudio realizado a
la Provincia de Tungurahua, y esto ha generado una mayor incursion en el mercado,
sin olvidar que este analisis es de aquellas empresas que tienen de vida hasta 3

Mmeses.

Tabla 20. Comparativo Emprendimientos Nuevos por Sectores Ecdnomicos de la

Provincia de Tungurahua

ANOS SECTOR SECTOR SECTOR SEC[:)-II;OR
FISCALES ALIMENTICIO CARROCERO TEXTIL CALZADO
2007 1 12 72 140
2008 1 13 83 155
2009 3 8 93 292
2010 6 7 123 388
2011 7 12 133 530
2012 7 9 138 609
2013 5 6 136 601
2014 15 4 124 634
2015 14 4 116 606

Fuente: Base de datos SRI.
Elaborado por: Katty Jiménez Garceés.

En la tabla 20 se puede observar el cuadro comparativo de los emprendimientos
nuevos por cada subsector, para el afio 2007 en el punto mas alto se encuentra el
sector calzado con 140 empresas nuevas Yy para el afio 2015 se muestra a la misma
actividad con 606, aunque el evaluando el crecimiento a lo largo del tiempo
estudiado se refleja que el afio 2014 tiene mayores emprendimientos en el mismo

sector con 636; mientras que el menor crecimiento se es para el sector de alimentos
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con 1 empresas nuevas. Cabe indicar que los emprendimientos nuevos se ubican en
el periodo de 3 a 42 meses. El sector de Calzado es el que mayor crecimiento ha
tenido, en los graficos anteriores se ha dado una breve explicacion del por qué pero
vale la pena recalcar que el subsector en mencién ha contribuido sustancialmente a la
provincia puesto que cuenta con una asociacién que apoya a las microempresas

calzado en capacitaciones y a largo plazo esto generard empleo.

Tabla 21. TEA por sectores de la Provincia de Tungurahua

AROS SECTOR SECTOR  SECTOR SE%TEOR
FISCALES ~ ALIMENTOS CARROCERO TEXTIL 00
2007 0.000351% 0.004214%  0.027393%  0.051275%
2008  0.001052% 0.004557%  0.033299%  0.070804%
2009 0.001019% 0.003397%  0.035330%  0.106669%
2010  0.002072% 0.002418%  0.045588%  0.144362%
2011 0.002397% 0.004110%  0.048975%  0.198640%
2012 0.002392% 0.003418%  0.050922%  0.217018%
2013 0.002022% 0.002022%  0.048524%  0.212966%
2014 0.004987% 0.001330%  0.043885% 0.227737%
2015  0.004592% 0.001640%  0.039686% 0.211875%
PROMEDIO  0002320%  0.003012%  0.041511% 0.160149%

Fuente: Base de datos SRI.

Elaborado por: Katty Jiménez Garcés.

La tabla 21 muestra el cuadro comparativo de la Actividad Emprendedora Temprana
de los 4 sectores escogidos los cuales contribuyen en menor y mayor proporcion al
crecimiento de la economia en la provincia de Tungurahua, tal es asi el sector con
mayor desarrollo registrado es del Calzado con 0.211% en el afio 2015 mientras que
el menor valor es del sector de alimentos con 0.0003%. Se desprende que el
emprendimiento en la provincia se ha incrementado considerablemente y esto
conlleva a un mayor desarrollo en la provincia en el ambito social y econémico, y

contribuye al crecimiento exponencial de la industria manufacturera y a llegar al
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dinamismo empresarial que se requiere para tener una sociedad productiva y

productora.

Tabla 22. TEA de la Provincia de Tungurahua

ANOS TEATOTAL
FISCALES TUNGURAHUA
2007 0.00083233
2008 0.00109711
2009 0.00146415
2010 0.00194439
2011 0.00254123
2012 0.0027375
2013 0.00265534
2014 0.00277939
2015 0.00257792
Fuente: Base de datos SRI
Elaborado por: Katty Jiménez Garcés

Gréfico 20. TEA de la Provincia de Tungurahua
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Fuente: Base de datos SRI
Elaborado por: Katty Jiménez Garcés

Como se puede observar en el grafico 23 muestra la Actividad Emprendedora Total
de la provincia de Tungurahua, a medida que va cambiando afio a afio la curva se
desplaza hacia la derecha puesto que presenta un incremento considerable, razén por
la cual para el afio 2007 inicia con 0.083% mientras que para el afio 2015 se registra

0.257%, es decir que se ha producido un aumento de 15% a lo largo del periodo
91



estudiado. El emprendimiento ademas de crear nuevos negocios, incentiva a la

competencia y desarrolla el talento humano.

Tabla 23. Tasa de Desempleo de la Provincia de Tungurahua

. TASA DE
ANOS DESEMPLEO PEA  DESEMPLEO
TUNGURAHUA
2007 9,879 284,741  3.4693715%
2008 7,501 285294 2.6293479%
2009 8,852 294,369  3.0070377%
2010 5,577 289,550  1.9260429%
2011 4,848 291,985  1.6603346%
2012 7,051 292,603  2.4096671%
2013 5,942 296,761  2.0024131%
2014 6,662 300,785  2.2149778%
2015 9,856 304,897  3.2326297%

Fuente: Base de datos SRI
Elaborado por: Katty Jiménez Garcés

Gréfico 21. Tasa de Desempleo de la Provincia de Tungurahua
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Fuente: Base de datos SRI
Elaborado por: Katty Jiménez Garcés

Como se puede observar en el grafico 24 muestra la tasa de desempleo de la
provincia de Tungurahua, si bien es cierto para el afio 2007 cuenta con 3.5%,
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mientras que para el afio 2015 decrecid en 3.2%, pero el punto mas bajo se ubico en
el aflo 2012 con 1.7%. Quiere decir que el afio en el que la tasa de desempleo tuvo

una disminucion fue en el 2012.

Tabla 24. PIB Per Cépita de la Provincia de Tungurahua

ARIO PIBPRECIO  POBLACION _._ "IB
FISCAL  CORRIENTE TOTAL FT"EJ'T\I%AUF;IQSAE

2007 $951.329.431 506.166 $1879.48
2008 $1.256.186.014 515.454 $2437.05
2000  $1.301.526.151 524.313 $2482.34
2010  $1.482.890.015 532.309 $2785.77
2011 $1.707.635.655 539.707 $3164.01
2012 $1.820.554.046 547.254 $ 3326.70
2013 $1.914.524.592 547.459 $3497.11
2014  $2.064.639.122 554.186 $ 372553
2015 $2.085.116.734 561.933 $3710.62

Fuente: Base de datos SRI
Elaborado por: Katty Jiménez Garcés

Grafico 22. PIB Per Cépita de la Provincia de Tungurahua.
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En la tabla 24 y en el gréafico 22 se refleja la produccidn regional (PIB per cépita) de
la provincia de Tungurahua del periodo seleccionado, se observa que para el afio
2007 el valor destinado para cada habitante fue de $ 1879,48, mientras que para el
afio 2015 registra un valor de $ 3710,62, es decir que crecié en promedio de 9%

anual por cada habitante.

Tabla 25. Numero de personas empleadas de la Provincia de Tungurahua

] N° DE
ANO PERSONAS
FISCAL EMPLEADAS EN
TUNGUURAHUA
2007 274.863
2008 277.793
2009 285.518
2010 283.974
2011 287.137
2012 285.552
2013 290.819
2014 294.123
2015 295.041

Fuente: Base de datos SRI
Elaborado por: Katty Jiménez Garcés

Gréfico 23. Numero de Individuos Empleados en la Provincia de Tungurahua.

N° personas empleadas en Tungurahua

300,000
295,000
290,000
285,000

280,000

275,000
270,000
265,000

260,000
2007 2008 2009 2010 2011 2012 2013 2014 2015

Fuente: Base de datos SRI
Elaborado por: Katty Jiménez Garces
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El gréfico 23 refleja como ha ido variando el empleo en el periodo comprendido
entre el afio 2007 al afio 2015, para el primer afio estudiado se registraban 274.863
personas empleadas bajo un salario, mientras que para el afio 2015 se incremento en
1% promedio anual aproximadamente dando como resultado 295.041 individuos

trabajando para terceros.

4.2 ANALISIS ECONOMETRICO

Se procederé con el analisis econométrico de tres modelos, los cuales se encuentran
conformados por un total de 9 variables a analizarse y con todos los contrastes que
ratifiquen la idoneidad de cada uno de los modelos economeétricos.

421 Modelo1l

El modelo a describirse serd el modelo 1 que se encuentra estructurado de la

siguiente manera:

Y =Bo+B1X1+ B2X2 +uy
Donde:

Bo = Constante

B1, B, = Coeficientes

Y = Actividad Emprendedora Temprana

X, = Desempleo de Tungurahua

X, = PIB Per capita de Tungurahua
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Tabla 26. Actividad Emprendedora Temprana en funcion de la Tasa de Desempleo y el
PIB Per Céapita

. .. Error . Valor de
Variable Coeficiente estandar Estadistico t probabilidad
Constante -0.0005 0.0006 -0.8035 0.4524

Tasa de Desempleo -0.0002 0.0001 -1.615 0.1574
PIB Per capita 1.04E-06 1.32E-07 7.899 0.0002

Coeficiente de

determinacion corregido 0.94

Contraste de Heterocedasticidad de White

Hipdtesis nula: Ausencia

de Heterocedasticidad Valor p: 0.5534

Contraste de Especificacion de RESET
Hipotesis nula: La

especificacion es Valor p: 0.7463
adecuada
Contraste de Autocorrelacion hasta el orden 1
Hipdtesis nula: No hay valor p: 0.7647
autocorrelacion ) '
Contraste de Autocorrelacion hasta el orden 2
Hipétesis nula: No hay Valor p: 0.9362
autocorrelacion ) '
Contraste de Autocorrelacion hasta el orden 3
Hipétesis nula: No hay valor p: 0.7951

autocorrelacion
Contraste de Normalidad de Residuos
Hipotesis nula: el error
se distribuye Valor p: 0.1594
normalmente

Fuente: Software Gretl (Véase Anexo 1)
Elaborado por: Katty Jiménez Garcés.

Gréfico 24. Actividad Emprendedora Temprana en funcion de la Tasa de Desempleo y
el PIB Per Céapita
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En la tabla 26 y en el gréfica 24 se indica que solo la variable PIB Per cépita presenta
un valor P de 0.0002, lo cual implica que esta es la Unica variable que incide sobre el
comportamiento de la Actividad Emprendedora Temprana (por sus siglas en inglés
TEA), mientras que la Tasa de desempleo no presentd un valor estadisticamente
significativo, siendo su valor de 0.1574, con lo que se determina que esta variable no
tiene incidencia sobre la TEA. Por otro lado, se observo un coeficiente de
determinacion ajustado del 94%, lo que quiere decir que el PIB per capita y la tasa de

desempleo explican en un 94% el comportamiento de la TEA. (Ver Anexo 1)

También se identificO que modelo 1 no presenta problemas de heterocedasticidad,
puesto que a través del contraste de Heterocedasticidad de White se aceptd la
hipdtesis nula de ausencia de heterocedasticidad, presentandose un valor p de 0,5534.
Asimismo se evidencio que la especificacion del modelo es la adecuada, puesto que
el contraste de especificacion de RESET de Ramsey presentd un valor p de 0,7463
aceptandose la hipotesis nula de correcta especificacion. ElI modelo 1 no posee
autocorrelacion a los rezagos de orden 1, 2 y 3 puesto que el contraste de
Autocorrelacion de Breusch Godfrey mostro un valor de 0,7647, 0,9362, y 0,7951
respectivamente, con lo cual se acepta la hipotesis de no presencia de autocorrelacion

en ninguno de los tres casos.

Grafico 25. Distribucion normal de residuos del Modelo 1
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En los que respecta al Contraste de Normalidad de Residuos el valor p que refleja es
de 0,1594, que significa que el error se distribuye normalmente, aceptando la
hipdtesis nula del modelo nimero 1 planteado en esta investigacion tal como se

puede observar en la gréafica 18.

4.2.2 Modelo 2.

El segundo modelo a puntualizar se encuentra estructurado de la siguiente manera:

Y =8¢+ B2X; +P3X3+u3

Donde:

Bo = Constante

B2, Bs = Coeficientes

Y = Actividad Emprendedora Temprana

X, = PIB Per capita de Tungurahua

X3 = Numero de personas empleadas de Tungurahua
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Tabla 27. Actividad Emprendedora en funcion con el PIB Per Cépita y Numero de

personas empleadas

Variable Coeficiente Error Estadistico Valor de
estandar t probabilidad
Constante 0,0048 0,0093 0,5207 0,6212
PIB Per capita 1,37E-06 3,83E-07 3,58 0,0116
N® personas -2,41E-08 3,62E-08 -0,6643 0,5312

Empleadas

Coeficiente de
determinacion 0,9198
corregido
Contraste de Heterocedasticidad de White
Hipétesis nula:
Ausencia de Valor p: 0,1623
Heterocedasticidad
Contraste de Especificacion de RESET
Hipétesis nula: La
especificacion es Valor p: 0,5930
adecuada
Contraste de Autocorrelacion hasta el orden 1
hH|pote5|s nula: |_\|'0 valor p: 0,2120
ay autocorrelacién
Contraste de Autocorrelacion hasta el orden 2
Hipotesis nula: No

L Valor p: 0,5036
hay autocorrelacion

Contraste de autocorrelacion hasta el orden 3
Hipdtesis nula: No valor p: 0,5101

hay autocorrelacion
Contraste de Normalidad de Residuos
Hipétesis nula: el
error se distribuye Valor p: 0,5458
normalmente

Fuente: Software Gretl (Véase Anexo 2)
Elaborado por: Katty Jiménez Garces

Gréfico 26. Actividad Emprendedora en funcion con el PIB Per Capita y NUmero de

personas empleadas
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La tabla 27 y el gréfico 26 del modelo 2 indican que la variable PIB Per cépita
presenta un valor P de 0,0116, lo cual muestra esta variable mantiene su incidencia
en el comportamiento de la Actividad Emprendedora Temprana, pero también se
demuestra que la variable de NUmero de personas empleadas en la provincia de
Tungurahua no manifestd un valor significativo, presentando un valor p de 0,5312,
con lo que se concluye que la variable mencionada no posee incidencia sobre la

variable explicada TEA.

También se identifica que el coeficiente de determinacion corregido representa el
92%, lo que significa indudablemente que las variables independientes PIB per
capita y el numero de personas empleadas explican en 92% al comportamiento de la
TEA.

Por otro lado se observd que modelo 2 planteado no muestra problemas
heterocedasticos, ya que a través del contraste de Heterocedasticidad de White se
aceptd la hipotesis nula debido a que muestra la ausencia de heterocedasticidad,
presentandose un valor p de 0,1623. De igual forma se comprobd que la
especificacion del modelo es dptima y por lo tanto adecuada, puesto que el contraste
de especificacion de RESET de Ramsey presentd un valor p de 0,5930 aceptandose

la hipétesis nula de correcta especificacion.

El contraste de autocorrelacion de Breusch Godfrey se analizd en tres érdenes, para
el orden 1 present6 un valor p de 0,2120, para el orden 2 se evidencia un valor p de
0,5036 y para el orden 3 el valor p fue de 0,5101; por lo cual se acepta la hipétesis
nula debido a que no existe autocorrelacion en ninguno de las tres Ordenes

presentadas (Véase anexo 2).

En el grafico 27 se observa el ultimo contraste analizado, el Contraste de Normalidad
de Residuos posee un valor p de 0,5458, que da como resultado que el error se
distribuye normalmente y que se acepta la hipotesis nula, el cual quiere decir que los
errores tiene un comportamiento predecible acorde a wuna distribucion de

probabilidad normal.
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Grafico 27. Distribucion normal de residuos del modelo 2
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Fuente: Software Gretl
Elaborado por: Katty Jiménez Garcés

4.2.3 Modelo 3

El modelo 3 se detalla de la siguiente manera:

X; =Bo+ B2Y + B3X3 +u;

Donde:

Bo = Constante

B2, B3 = Coeficientes

Y = Actividad Emprendedora Temprana

X, = PIB Per capita de Tungurahua

X3 = Numero de Personas empleadas de Tungurahua
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Tabla 28. PIB Per Cépita en funcion con la Actividad Emprendedora Temprana y el
Numero de Personas Empleadas

) . Error Estadistico Valor de
Variable Coeficiente estandar t probabilidad
Constante -9513,91 4209,93 -2,26 0,0646

TEA 497045 138832 3,58 0,0116
N°depersonas 4015 00155747 2,578 0,0419
empleadas
Coeficiente de
determinacion 0,9591
corregido

Contraste de Heterocedasticidad de White
Hipdtesis nula:

Ausencia de Valor p: 0,5113

Heterocedasticidad

Contraste de Especificacion de RESET

Hipotesis nula: La

especificacion es Valor p: 0,2843
adecuada
Contraste de Autocorrelacion hasta el orden 1

Hipdtesis nula: No

., Valor p: 0,3274
hay autocorrelacion

Contraste de Autocorrelacion hasta el orden 2

Hipdtesis nula: No

hay autorrelacion Valor p: 0,4723

Contraste de Autocorrelaciéon hasta el orden 3

Hipdtesis nula: No

i Valor p: 0,0650
hay autocorrelacion

Contraste de Normalidad de Residuos

Hipotesis nula: el
error se distribuye  Valor p: 0,3036
normalmente

Fuente: Software Gretl (Vease Anexo 3)
Elaborado por: Katty Jiménez Garcés
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Grafico 28. PIB Per Cépita en funcion con la Actividad Emprendedora Tempranay el
Numero de Personas Empleadas
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Fuente: Software Gretl
Elaborado por: Katty Jiménez Garcés

En la tabla 28 y el grafico 28 del modelo 3 muestran que la variable independiente
TEA presenta un valor p de 0,0116, por lo tanto indica esta variable que posee
incidencia en el comportamiento del PIB per cépita como variable dependiente, por
otro lado se demuestra que la variable de NUmero de personas empleadas presento
un valor p de 0,0419, razén por la que se desprende que variable anteriormente
mencionada posee incidencia significativa sobre la variable PIB per capita. Ademas
se indica que el coeficiente de determinacion ajustado representa el 96%, lo cual
quiere decir evidentemente que las variables explicativas Actividad Emprendedora
Temprana de Tungurahua Yy el nimero de personas empleadas explican en 96% al

comportamiento del PIB per cépita.

Por otro lado se analizé en el modelo 3, que no existe heterocedasticidad, este dato
fue posible verificar mediante el contraste de Heterocedasticidad de White, ya que se
acepta la hipdtesis nula, mostrando la no presencia de heterocedasticidad, indicando
valor p de 0,5113. Asimismo se corroboré que la especificacion del modelo es
idonea, puesto que el contraste de especificacion de RESET de Ramsey presento un
valor p de 0,2843 aceptandose la hipotesis nula de correcta especificacion.
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En el contraste de autocorrelacion de Breusch Godfrey se analizaron los tres 6rdenes
establecidos, para el orden 1 presentd un valor p de 0,3274, para el orden 2 se
evidencia un valor p de 0,4723 y para el orden 3 el valor p fue de 0,0650; por lo
tanto se acepta la hipotesis nula por la falta de autocorrelacion en las ordenes

estudiadas.

Grafico 29. Distribucion de normalidad de residuos del Modelo 3
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Fuente: Software Gretl

Elaborado por: Katty Jiménez Garcés

En el Contraste de Normalidad de Residuos se presenta un valor p de 0,3036
aceptando la hipotesis nula, ya que el error en el modelo presentado se distribuye

normalmente tal como lo demuestra el grafico 29 expuesta anteriormente.

4.3 DISCUSION DE RESULTADOS

De acuerdo a los resultados que se han obtenido en la presente investigacion y a las
conclusiones procedentes de los autores que han aportado significativamente en
relacién con el objeto del estudio, se procedera a comprobar los supuestos de los
antecedentes investigativos relacionados al emprendimiento, empleo y PIB per cépita

para verificar con los resultados obtenidos mediante la metodologia propuesta.
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Entre los principales resultados de la investigacion se obtuvieron que los sectores con
mayor crecimiento en el emprendimiento de Tungurahua fueron: el Sector de
Productos Textiles y el Sector de Fabricacion de Calzado, puesto que
presumiblemente los emprendedores percibieron a estos sectores con mayor
percepcion de oportunidad y con mayores probabilidades de éxito en el mercado
como lo sostienen Koster, Van Stel, & Folkeringa (2012) al proponer a estas
caracteristicas como determinantes para emprender. Por otro lado existen variables
macroeconomicas en el desarrollo de esta investigacion como el PIB per céapita, el
empleo y el desempleo que presentaron incidencia en la creacion de empresas tal
como lo apoya Morales & Rodil (2015) pero cabe indicar que tanto las variables,
factores y el contexto en el cual se desenvuelve el emprendimiento son muy
importantes, ya que determinan el nivel de crecimiento y progreso de un pais
(Martinez, Biedma, & Ruiz, 2015). En lo que respecta a los factores se puede
destacar a la duracién de los procesos administrativos y los costos que estos
conllevan que también influencian de cierta manera al momento de crear una
empresa, esta idea concuerdan los autores Storey, Van Stel, & Thurik (2007) y
Frederick & Monsen (2011), debido a que estos procesos son limitantes a muchos

individuos el momento de emprender.

Asimismo multiples fuentes bibliograficas e informes de organimos internacionales
como el Banco Mundial y el Global Entrepreneurship Monitor indican que la
implementacién de politicas fiscales y el apoyo a financiamiento dirigidas hacia los
emprendedores, contribuiria a que las personas que buscan crear una nueva empresa
tengan mayores oportunidades de ingresar al mercado asi como concluyeron Ibarra &
Gobmez (2007), Mueller, Van Stel, & Storey (2008), Rotefoos & Kolvereid (2005) y
Morales & Rodil (2015), dado que a mayor apoyo del gobierno, el emprendimiento
podra incrementarse, ademas que se puede pensar en innovar, y permanecer en el
mercado buscando mayor cuota, aunque para Acs, Desai, & Klapper (2008) y Acs &
Amords (2008) establecen que s6lo en los paises desarrollados se puede evidenciar
un crecimiento empresarial continuo, puesto que tienen una mayor facilidad en
incentivos fiscales y de financiamiento, dicha afirmacion no se ve reflejada en el
estudio realizado ya que el emprendimiento en la provincia de Tungurahua ha

crecido continuamente durante el periodo de tiempo estudiado, produciendose no
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solo un crecimiento y desarrollo sustancial en la regién sino a nivel nacional. Por
otra parte para Fritsch & Mueller (2008) mencionan que las caracteristicas del
entorno emprendedor juegan un papel importante para los efectos de la formacién de
nuevas empresas, puesto que afectan no sélo a la propensién a iniciar una negocio
sino también las posibilidades de supervivencia de las nuevas empresas y sus efectos
sobre el desarrollo regional.

El salario es un factor determinante que los individuos analizan antes de iniciar un
negocio para Tamvada (2010) concluy6 que los empleadores y los empresarios
tienen los méas altos rendimientos en términos de consumo, mientras que los
autonomos o emprendedores tienen rendimientos mas bajos que los asalariados, a
este estudio diversos informes como el GEM (2016) afirman que esto sucede muy a

menudo y por ésta razon, muchos no deciden emprender.

A traves del modelo 1 establecido en esta investigacion se ha determinado la
relaciéon entre la Actividad Emprendedora Temprana con el PIB per cépita y el
Desempleo, una vez realizado el anélisis econométrico respectivo, se ha determinado
que la TEA posee relacion con el PIB per cépita pero no con el desempleo, a
diferencia del modelo expuesto Morales & Jiménez (2009), en el cual presenta un
modelo similar, pero concluye que el ciclo econémico en expansién demuestra el
crecimiento de la entrada bruta de empresas, sin embargo, se presentan diferencias
provocadas por ajustes de distribucion sectorial que inciden en marcados periodos
del tiempo, generando una entrada neta negativa por parte de las empresas.

El modelo 2 se determina en funcién de la Actividad Emprendedora Temprana con el
Empleo y el PIB pér cépita. Los resultados expresan nuevamente que la TEA posee
relacion con el PIB per capita, y no establece relacion con el Empleo, es decir el
emprendimiento no provoca que se incremente el empleo, puesto que cuando un
individuo decide emprender se convierte en empresario y Nno necesariamente
incrementan el nimero de personas empleadas. El autor Fritsch (2008) analiz6 un
modelo semejante pero llego a la conclusion que los factores como el incremento de
la eficiencia, el cambio estructural mas rapido, la innovacién y una mayor variedad

amplificada, son factores determinantes del crecimiento del empleo, también inciden
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positivamente en el emprendimiento y también en el mejoramiento de las empresas
ya establecidas, es decir que si se mejoran las condiciones de empleo, se mejoran las
condiciones del emprendimiento, aunque para los autores Fritsch & Schroeter (2011)
y Fritsch & Mueller (2008) manifiestan que el efecto de la creacién de empresas
posee una contribucion positiva al empleo regional; sin embargo, s6lo por un corto
tiempo y que el tamafio del efecto puede variar significativamente dependiendo de

las caracteristicas regionales.

Asimismo, que los efectos Ode la formacion de nuevas empresas en el desarrollo
regional surgen durante un periodo de tiempo mas largo de hasta diez afios. Aunque
para Van Stel & Suddle (2008) indica que las nuevas empresas alcanzan el
posicionamiento regional después de 6 afios aproximadamente, es decir que su
ingreso al mercado es positiva a largo plazo, de igual manera Morales & Pefia (2003)
y Ratnaningtyas & Lawiyah (2016) aportan con el analisis acerca de que las nuevas y
pequefias empresas es posible que no arrojen los resultados esperados en el corto
plazo, pero son gran importancia para el crecimiento y desarrollo econémico de la
region a largo plazo, a diferencia del presente trabajo de investigacion en el cual se
concluyé que para que una empresa logre establecerse en el mercado se requiere el
minimo de 3 afios y medio (42 meses), es decir que pase de ser empresa nueva a

establecida.

De acuerdo al modelo 3 establecido en el cual se muestra la relacion entre el PIB per
capita con el Empleo y la TEA, se puede decir que las tres variables se ven
correctamente relacionadas, es decir que los individuos no emprenden en funcion de
encontrarse empleados o no, sino que un factor que influye en esta decision es si la
economia se encuentra en auge, a diferencia de Dejardin (2011) concluy6 en su
investigacion que los resultados sugieren una relacion negativa entre la entrada de

empresas Y el crecimiento econémico.

4.4 CONCLUSIONES

De acuerdo a los resultados alcanzados en la presente investigacion, se describira las

conclusiones pertinentes conforme a los hallazgos obtenidos:
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Acorde a lo establecido en el objetivo especifico nimero 1 en el cual se busca
establecer el volumen de empresas de nueva creacion en sectores estratégicos
en la Provincia de Tungurahua, se concluye que el nimero de empresas de
nueva creacion nacientes en el sector manufacturero para el afio 2007 fue de
12; mientras que para el afio 2015 fue de 46, es decir que se obtuvo una tasa
de variacion anual promedio de 18%. De este resultado se obtiene que del
sector de Elaboracion de Productos Alimenticios para el afio 2007 y 2015 no
se registraron emprendimientos nacientes, en el sector de Fabricacion de
Carrocerias para Vehiculos Automotores; Fabricacion de Remolques y
Semirremolques indica que para el afio 2007 fue de O mientras que para el
afio 2015 nacié una nueva empresa. En el subsector de Fabricacién de
Productos Textiles ocurre que para el afio 2007 se obtuvieron 6 y para el afio
2015 de 5 empresas nacientes, pero para el sector de Fabricacion de Calzado
se verifica que en el afio 2007 ingresaron al mercado 6 empresas, mientras
que para el afio 2015 se registraron 40 emprendimientos nacientes, es decir el
crecimiento promedio anual de este subsector fue de 27%, sin duda alguna se

presenta como el méas dinamico.

Por otro lado los emprendimientos nuevos registrados en la industria
manufacturera para el afio 2007 fueron de 225, mientras que para el afio 2015
se observa que fue de 740, se corrobora un crecimiento promedio anual de
16%. Este resultado es obtenido de los cuatro sectores estudiados, tal es asi,
que en el sector de Elaboracion de Productos Alimenticios para el afio 2007
fue de 1 y para el 2015 se incrementd a 14 empresas que sobrepasaron el
umbral de los 3 a 42 meses. En el sector de Fabricacion de Carrocerias para
Vehiculos Automotores; Fabricacion de Remolques y Semirremolques se
muestra que en el aflo 2007 fue de 12, pero para el afio 2015 se redujo a 4
emprendimientos. Asimismo en el sector de Fabricaciébn de Productos
Textiles se registraron 72 emprendimientos para el 2007, mientras que para el
afio 2015 crecieron a 116. El sector de Fabricacion de Calzado demuestra que
el aflo 2007 obtuvo 140 empresas nuevas, sin embargo, para el afio 2015 este

sector se incrementé a 606 empresas de nueva creacion, sefialando un
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crecimiento promedio anual de 20%, y afirmando que el sector del calzado es
el que presenta mayor crecimiento en la provincia de Tungurahua en el
periodo estudiado y que los emprendedores tienen una tendencia con mayor

frecuencia hacia esta actividad.

Segun el objetivo dos descrito en la presente investigacion se identifican a: el
a la Tasa de desempleo, PIB per céapita, y el Empleo como las variables
macroeconomicas que influyen e impulsan el emprendimiento en
Tungurahua, siendo que la tasa de desempleo en el afio 2007 se registroé con
3.47%, mientras que para el afio 2015 fue de 3.23%, es decir que se redujo en
1% anual. EI PIB per cépita de la provincia de Tungurahua inicid con
$1879.48 en el afio 2007, pero obtuvo un crecimiento a $3710.62 en el afio
2015, con lo cual se increment6 en 9% anual. En lo que respecta las personas
empleadas en el 2007 fue de 274.863, y para el 2015 se registra con 295.041

creciendo en promedio 1%.

Acorde al objetivo 3 se comprueba que las personas no necesariamente
emprenden en funcion de que se encuentren empleados o desempleados sino
mas bien se ven influenciados por la situacion econdmica que atraviesa el
pais, es decir, si la economia se encuentra en auge deciden emprender, puesto
que en los modelos 1 y 2 tanto la variable de tasa de desempleo como del
empleo no inciden en el comportamiento de la Actividad Emprendedora
Temprana en Tungurahua, mientras que en los mismos modelos se evidencio

una fuerte incidencia del PIB per céapita.

Cabe indicar que mientras mas individuos emprendan se convierten en
empresarios, pero esto no quiere decir que se incremente el empleo, ya que
por lo general inician con pequefios negocios familiares y no contratan mano
de obra, por el contrario si se reduce la tasa de desempleo pero con las
empresas que se encuentran en etapa nueva, es decir con los negocios que se

encuentran en el periodo de creacion de 3 a 42 meses.
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45 RECOMENDACIONES

Se recomienda que tanto la Facultad de Contabilidad y Auditoria y la
Universidad Técnica de Ambato creen una nueva linea de investigacion para
el desarrollo del conocimiento acerca del emprendimiento, impulsen a que los
estudiantes se inmiscuyan en el d&mbito empresarial y contribuya con el

crecimiento econdémico de la provincia de Tungurahua.

Se recomienda que la Universidad Tecnica de Ambato incluya en la
planificacion curricular, planes acerca del emprendimiento e innovacion en
proyectos de investigacion o en proyectos vinculacion con la sociedad, para
fomentar desde la academia la creacién de nuevas empresas, ademas de que
la sociedad tungurahuense posea un conocimiento claro del emprendimiento

y los beneficios del mismo.

Se recomienda que el gobierno tanto local como nacional establezca politicas
en apoyo para los emprendedores, ademas que se brinde asesoria sobre el
ecosistema emprendedor, que exista mayores lineas para acceso a
financiamiento y que se capacite a los emprendedores en temas de interés de

acuerdo a cada sector.
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6 ANEXOS

6.1 ANEXO1

6.1.1 Captura en Bruto del Modelo 1

EA aretl: modela 1 — O -
Archivo Editar Contrastes  Guardar Graficos Analisis  LaTex g
Modelo 1: MCO, u=sando las observaciones 2007-2015 (T = 9)

Variable dependiente: ¥

Coeficiente Deswv. Tipica Estadistico t Valor p
const —0D.000503882 0.00062T7134 —0.8035 0.4524
X1 —-0.0218619 0.0135370 -1.&815 0.1574
Xz 1.04021e-06 1.31687e-07 T.88%9 0.0002 A
Media de la wkle. dep. 0.002070 D.T. de la wvble. dep. 0.000761
Suma de cuad. re=siduos 2.78e-07 D.T. de la regresidn 0.000215
RE—cuadrado 0.940006 R—cuadrado corregido 0.920008
F(2, &) 47.00502 Valor p (de F) 0.000216
Log-—wverosimilitud 65.04863 Criterio de Akaike —-124_.0973
Criterio de Schwarz -123.5056 Crit. de Hannan-Quinn -125.3741
rho —0.127367 Durbin-Watson 2.161627

113



6.1.2 Contraste de Heterocedasticidad del Modelo 1

ﬁ gretl: contraste LM({heterocedasticidad) — O

E & DX

Contraste de heterocedasticidad de White
MCC, u=sando las observaciones 2007-2015 (T = 8)
Variable dependiente: uhat"2

Coeficiente Desv. Tipica Eztadistico t Valor p
const 1.18993e-07 2.11348e-06 0.05630 0.958
X1 4,113530e-05 4.,827622-05 0.8522 0.4567
x2 —-3.34646e-010 1.13551e=e-089 -0.2947 0.7874
sg X1 -0.00102805 0.000785131 -1.3089 0.2817
X2 X3 3.14188e-09 1.051%4=-08 0.2987 0.7847
3gq X2 0.000000 1.473722-013 0.242¢6 0.8240

RE-cuadrado = 0.441325

Estadistico de contrastce: TR™2 = 3.971%929,
con valor p = P(Chi-cuadrado(5) > 3.971%29) = 0.553465

6.1.3 Contraste de RESET de Ramsey del Modelo 1

E& grett: Contraste RESET — O

Bana

Regresion auxiliar para 2l contraste de especificacidn RESET
MCO, usando las observaciones 2007-2015 (T = 9)
Variakle dependiente: ¥

Coeficiente Deswv. Tipica Estadistico t© Valor p
const —-7.02173e-05 0.00143850 —-0.0488 0.9830
X1 -0.0186727 0.0173737 -1.075 0.3316
X2 7.57160e-0T7 8.39877e-07 0.9015 0.408
yvhat™2 T0.4285 205.948 0.3420 0.7463

Estadistico de contraste: F = 0.116948,
con valor p = P(F({1,5) > 0.1165848) = 0.746
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6.1.4 Contraste de Normalidad de Residuos del Modelo 1
B4 grett: dist.. de los residuos, - O X

d@&8 5%

Diztribucidn de frecuencias para uhatl, observaciones 1-9
nomero de cajas = 5, media = 7.46895e-013, desv.tip.=0.000215224

intervalo punto medio frecuencia rel acum.

< -0.0002758 -0.00035592 1 11.11% 11.11% #=#
-0.0002758 - -0.0001091 -0.0001%25 0 0.00% 11.11%
-0.0001081 - 5.762e-005-2.575e-005 3 55.56% BE.BTE FRRsrRmrararRaRs
5.762e-005 - 0.0002244 0.0001410 2 22.22% B8.80% #awRRs
1

»= 0.0002244 0.0003077 11.11% 100.00% ##*%

Contraste de la hipdtesis nula de distribucidon normal:
Chi-cuadrado(2) = 3.673 con valor p 0.15835

6.1.5 Gréafico de Normalidad de Residuos

“ gretl: grafico — =
3500

T T T T T T T
Estadistico para el contraste de normalidad: uhatl

Chi-cuadrado(2) = 3.673 [0.1594] N(7.4689e-01%,0.00021522)
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6.1.6 Test Estadistico de Autocorrelacion de Breusch-Godfrey

6.1.6.1 Primer Orden

ﬁ gretl: autocorrelacidn — O >

= =TSN =

Contraste Breusch-Godfrey de autocorrelacidn de primer orden

MCC, usando las observaciones 2007-2015 (T = 9)
WVariable dependiente: uhat
Coeficiente Desv. Tipica Estadistico t Valor p
const 5.09502e-05 0.0006920782 0.07288 0.9447
H1 —0.00198775 0.0159738 —0.1244 0.9058
xz2 3.28365=-011 1.42836e-07 0.0002299 0.9998
uhat 1 —-0.156539%2 0.495558 —-0.3160 0.7648
RE—cuadrado = 0.0159581
Estadistico de contraste: LMF = 0.022853,
con valor p = P(F(1,5) > 0.09%98583) = 0.7&5
Estadistico alternativo: TR™2 = 0.176227,
con valor p = P(Chi-cuadrado(l) > 0.176227) = 0.675
Ljung-Box Q' = 0.193475,
con wvalor p = P(Chi-cuadrado(l) > 0.193475) = 0.6&6
6.1.6.2 Segundo Orden
E& oretl: autocorrelacion — O =

H & B A =

Contraste Breusch-Godfrev de autocorrelacidn hasta el aorden 2

HMCC, usando las observaciones 2007-2015 (T = 9)
Variable dependiente: uhat
Coeficiente Deswv. Tipica Estadistico t© Valor p

const —2.58406e—-08 0.000810511 —-0.003188 0.997&
X1 —-0.00136740 0.01729453 -0.07620 0.9429
N2 1.35895e-08 1.69216e-07 0.08031 0.9398
uhat 1 —0.17&6938 0.557454 —-0.3174 0.7663
ahat 2 —0.127236 0.552471 —-0.2303 0.8292

B-cuadrado = 0.032411

Estadistico de contraste: LMF = 0.0669933,
con wvalor p = P(F(2,4) » 0.0669931) = 0.936

Estadistico alternativo: TR™"Z = 0.291698,

con valor p = P(Chi-cuadrado(2) > 0.231&698) = 0.8&4
Ljung-Box Q' = 0.285%924,
con valor p = P(Chi-cuadrado(2) > 0.285924) = 0.8&7
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6.1.6.3 Tercer Orden
ﬁ gretl: autocorrelacian — O

H & B A

Contraste Breusch-Godfrey de autocorrelacidn hasta el orden 3
MCC, usando las observaciones 2007-2015 (T = 9)
Variable dependiente: uhat

Coeficiente Desv. Tipica Estadistico t© Valor p
const —0.000986444 0.00131529 —0.7500 0.5077
=1 0.0188970 0.0278963 O.6774 0.5467
=2 1.81508e-07 2.45152e-07 0.7404 0.5127
uhat_1 —0.136830 0.565075 —0.2423 0.8242
uhat_2 —0.508355 0.684911 —0.7393 0.5133
uhat_3 —0.843580 0.882215 —0.89562 0.4095

RE—cuadrado = 0.258426

Estadistico de contraste: LMF = 0.348483,

con valor p = P(F(3,3) > 0.348483) = 0.785
Estadistico altermativo: TR™2 = 2,.325832,

con valor p = P(Chi-cuadrado(3) > 2.32583) = 0.508
Lijung-Box Q" = 1.21&82,

con valor p = P(Chi-cuadrado(3) > 1.21682) = 0.74%9

6.1.7 Resumen de los contrates del Modelo 1

Contraste de heterocedasticidad de White -
Hipatesis nula: No hay heterocedasticidad
Estadistico de contraste: LM = 3.97193
con valor p = P(Chi-cuadrado ({5} > 3.97193) = 0.553465

Contraste de especificacién RESET (cuadrados sdlo) -
Hipatesis nula: La especificacion es adecuada
Estadistico de contraste: F({l, 5) = 0.116948
con valor p = P(F(1, 5) > 0.1169438) = 0.746274

Contraste de normalidad de los residuos -
Hipotesi= nula: el error se distribuye normalmente
Estadistico de contraste: Chi-cuadrado(2) = 3.67326
con valor p = 0.159354

Contraste LM de autocorrelacidn hasta el orden 1 -
Hipotesi= nula: no hay autocorrelacidn
Estadistico de contraste: LMF = 0,0998589
con valor p = P(F({1, 5) > 0.09%98589) = 0.764764

Contraste LM de autocorrelacidén hasta el orden 2 -
Hipotesi= nula: no hay autocorrelacidn
Estadistico de contraste: LMF = 0.0669931
con valor p = P(F({2, 4) > 0.0669931) = 0.936229

Contraste LM de autocorrelacidén hasta el orden 3 -
Hipotesi= nula: no hay autocorrelacidn
Estadistico de contraste: IMF = 0.348483
con valer p = P(F(3, 3) > 0.348483) = 0.7895157
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6.2 ANEXO?2

6.2.1 Captura en Bruto del Modelo 2

Ed grett: modelo 2 — O

Archive Editar Contrastes Guardar Graficos  Analisis  LaTeX

Modelo 2: MC0O, usando las cbservaciones 2007-2015 (T = 9)
Variable dependiente: ¥

Coeficiente Desv. Tipica Estadistico © Valor p
const 0.00484409 0.0093030% 0.5207 0.&8212
X2 1.37040e-06 3.82775e-07 3.58 0.0118 **
X3 —-2.40716e-08 3.62340e-08 -0.6643 0.5312
Media de la vkle., dep. 0.002070 D.T. de la wvbkle. dep. 0.000761
Suma de cuad. residuos 3.71le-07 D.T. de la regresidn 0.000245
B—cuadrado 0.919325 R—cuadrado corregido 0.893100
F({2, &) 34.41801 Valor p (de F) 0.000515
Log-verosimilitud 63.74376 Criterio de Akaike -121.4875
Criterio de Schwarz -120.8958 Crit. de Hannan-Quinn -122.7643
rhao 0.24781%8 Durbin-Watson 1.417847

Contraste de heterocedasticidad de White -
Hipotesi=s nula: Ho hay heterocedasticidad
Estadistico de contraste: LM = 7.89115
con valor p = P(Chi-cuadrado(5) > 7.88115) = 0.162337

6.2.2 Contraste de Heterocedasticidad del Modelo 2

ﬁ gretl: contraste LM{heterccedasticidad) — O

Ia
& BN
Contraste de heterocedasticidad de White

MCC, usando las observaciones 2007-2015 (T = 9)
Variable dependiente: uhat®2

Coeficiente Desv. Tipica Estadistico t© Valor p
const 0.000349989 0.000132852 2.634 0.078
X2 1.36528=-08 8.48576=-09 1.608 0.2060
X3 -2 .58558e-0% 1.01318e-0%9 -2.552 0.0838
=g X2 0.000000 1.76248e—-013 —0.4455 0.6862
X2 X3 0.000000 0.000000 -1.401 0.2557
=g X3 0.000000 0.000000 2.459 0.0909

ATENCIGN: imatriz de datos casi singular!
B-cuadrado = 0.876795

Ezstadistico de contraste: TR™2 = 7.891155,
con valor p = P(Chi-cuadrado(5) > 7.891155) = 0.162337
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6.2.3 Contraste de RESET de Ramsey del Modelo 2

BA greth: Contraste RESET - |:| x
& DA =
Eegresion auxiliar para =l contraste de especificacidn RESET
MCO, usando las cobservaciones 2007-2013 (T = 9)
Variable dependiente: Y
Coeficiente Desv. Tipica Estadistico ©t Valor p

const 0.00578558 0.0100117 0.5779 0.588

x2 2.01814e-06 1.205%0e-06 1.674 0.1551

X3 -3.19752e-08 4,.08794e-08 -0.7822 0.4695

vhat"2 -131.189 229.955 -0.5705 0.5930
Estadistico de contraste: F = 0.325467,
con valor p = P(F(1l,5) > 0.325467) = 0.583

6.2.4 Contraste de Normalidad de Residuos del Modelo 2

B4 orett: dist. de los residucs. - 0O X

SRR B

Distribucion de frecuencias para uhatl, observaciones 1-3

nimero de cajas = 5, media = 9.8782%e-019, desv.cip.=0.000248804
intervalo punto medio  frecuencia rel acum.
¢ -0,0003157 -0.0003998 1 11,113 11.11% ===
-0.0003157 - -0,0001475 -0.0002316 1 11.11%  22.22% ===
-0.0001475 - 2.073e-005-6.337e-005 i 22,223 44,44% mrReRad
2.073e-005 - 0.000188% 0.0001048 3 33,333 T7.T8% RemmERERaRRR
»>= 0,000188% 0.0002730 2 22.22% 100.00% #==reeix

Contraste de 1a hipdteziz nula de distribucién normal:
Chi-cuadrado(2) = 1.211 con valor p 0.54582
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6.2.5 Grafico de Normalidad de Residuos

“ gretl: grafico — >

2000

T T T T T T
Estadistico para el contraste de normalidad: uhat2

Chi-cuadrado(2) = 1.211 [0.5458] N(9.8783e-019,0.0002458)
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6.2.6 Test Estadistico de Autocorrelacidon de Breusch-Godfrey

6.2.6.1 Primer Orden

E& gretl: autocorrelacién — [}

=H &2 T % =

X

Contraste Breusch—Godfrewv de autocorrelacidon de primer ordemn
HMCT, usando las observaciones 2007-2015 (T = 9)
Variakbkle dependiente: uhat

Coseficiente Deswv. Tipica Estadistico t© Walor D

consSt —D.0239332 D.0188096 —1.27T72 0.2592
HZ —1.07725=—086 8.32009=—07 —1.295 0.2520
P 9.48199=—08 T .4Z2600=—08 1A.277 o .2577
uwhat_ 1 1.40626 D.9833649 1.430 0.2121
RE—cuadrado = 0.230281

Estadistico de conmtraste: LMF = 2.045040,

con wvalor p = P(F(1,5) > 2Z2.04504) = 0.212

Estadistico altermatiwvo: TR™2 = 2.612527,

con wvalor p = P(Chi—-cuadrado(l) > 2.61253) = 0.108&

Liuvung—Box Q" = 0.5272%93,

con wvalor p = P(Chi-—-cuadrado(l) > 0.527293) = 0.4&68
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6.2.6.2 Segundo Orden
“ gretl: autocorrelacién _ O

BaDa

Contraste Breusch-Godfrey de autocorrelacidn hasta el orden 2
MCC, usando la=s observaciones=s 2007-2015 (T = 9)
WVariable dependiente: uhat

Coeficiente Deswv. Tipica Estadistico t© Valor p

const —0.0239631 0.0211403 —1.134 0.3203
=2 —1.07961le—-06 9.45755=-07 —-1.142 0.3173
=3 9,494 709=—08 8.35395=-08 1.137 0.3192
uhat_ 1 1.40772 1.10448 1.275 0.2715
uhat_ 2 0.007376920 0.5349162 0.0138 0.9896
R—cuadrado = 0.290315

Estadistico de contraste: LMF = 0.818150,

con wvalor p = P(F(2,4) > 0.8181%5) = 0.504

Estadistico alternativo: TR™2 = 2.612832,

con valor p = P (Chi-cuadrado(2) > 2.681283) = 0.271

Lijung—Box Q' = 0.545883,

con wvalor p = P (Chi-cuadrado(2) > 0.545883) = 0.761

6.2.6.3 Tercer Orden
“ gretl: autocorrelacién — O

=R

Contraste Breusch-Godfrey de autocorrelacidon hasta el orden 3
MCC, usando las observaciones 2007-2015 (T = 9)
WVariable dependiente: uhat

Coeficiente Deswv. Tipica Estadistico © Valor p

const —0.0221920 0.0207152 -1.071 O.3626
xz2 —9.18839e-07 9.35558e=-07 —-0.9821 0.398
o] 8.7161%=-08 8.19193e—-08 1.064 0.3654
uhat_ 1 1.20256 1.0951%9 1.098 0.3524
uhat 2 —0.00383455 0.521914 —0.007347 0.9948
uhat_ 3 —0.562388 0.51&5202 —-1.092 0.3548
RE—cuadrado = 0.432061

Estadistico de contraste: LMF = 0.9268741,

con walor p = P(F(3,3) > 0.968741) = 0.51

Estadistico altermnativo: TR™2 = 4.428550,

con wvalor p = P (Chi-cuadrado(3) > 4.42855) = 0.219

Lijung-Box Q' = 3.64391,

con wvalor p = P (Chi-cuadrado(3) > 3.643%1) = 0.303
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6.2.7 Resumen de los Contrastes del Modelo 2

Contraste de heterocedasticidad de White -
Hipdtesis nula: Mo hay heterocedasticidad
Estadistico de contraste: LM = 7,89115
con valor p = P(Chi-cuadradoe(5) » 7.89115) = 0.162337

Contraste de especificacién RESET (cuadrados sdlo) -
Hipdtesis nula: La especificacitn es adecuada
E3tadistico de contraste: F(1, 5) = 0.325467
con valor p = P(F(1, 5) » 0.325467) = 0.593021

Contraste de normalidad de los residuos -
Hipdtesis nula: el error se distribuye normalmente
Estadistico de contraste: Chi-cuadrado(2) = 1.21093
con valor p = 0.54582

Contraste IM de autocorrelacion hasta el orden 1 -
Hipitesis nula: no hay autocorrelacism
Estadistico de contraste: LMF = 2,04504
con valer p = B(F{1, 5) » 2.04504) = 0.212098

Contraste LM de autocorrelacién hasta el orden 2 -
Hipotesis nula: no hay autocorrelaciom
Estadistico de contraste: IMF = 0.81815
con valor p = P(F(2, 4) » 0.81815) = 0,503653

Contraste LM de autocorrelacidn hasta el orden 3 -
Hipdtesis nula: no hay autocorrelacidn

Estadistico de contraste: IMF = 0.068741
con valor p = P(F(3, 3) » 0.968741) = 0.510108

6.3 ANEXO3

6.3.1 Captura en Bruto del Modelo 3

Ed grett modelo 1 - O

Archive Editar Contrastes Guardar Graficos  Analisis  LaTex

Modelo 1: MCO, usando las observaciones 2007-2015 (T = 9)
Variable dependiente: X1

Coeficiente Desv. Tipica Estadistico t WValor p

const -9513.91 4209.93 -2.280 0.0646 *

¥ 497045 138832 3.580 0.0116 **

X3 0.0401482 0.0155747 2.578 0.0413 *=*
Media de la wvble. dep. 3000.857 D.T. de la wble. dep. 642.1124
Suma de cuad. residuos 134714.2 D.T. de la regresidn 149.8411
BE—cuadrado 0.959159 R-cunadrado corregido 0.945545
F(2, &) T70.454739 Valor p (de F) 0.000068
Log-verosimilitud -56.03203 Criterio de Akaike 118.0641
Criterio de Schwarz 118.6557 Crit. de Hannan-Quinn 116.7872
rho -0.305785 Durbin-Watson 2.474177
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6.3.2 Contraste de Heterocedasticidad

ﬁ gretl: contraste LM(heterocedasticidad) - O

E&na

Contraste de heterocedasticidad de White
MCO, u=sando la= observaciones 2007-2015 (T = 3)
Variable dependiente: uhat”™2

Coeficiente Desv. Tipica Estadistico t Valor p
COnst -1.47546e+07 T7.78240e+07 -0.189¢& 0.8617
Y 1.94483e+08 3.58102e+09 0.05431 0.9601
X3 85.89552 565.91%9 0.1766 0.8711
sq ¥ 1.23923e+010 6.9635%9e+010 0.1780 0.8701
¥2 ¥3 -885.922 130%96.2 —-0.07528 0.9447
sg_X3 -0.0001e7312 0.00102850 -0.1e27 0.8811

ATENCION: jmatriz de datos casi singular!
R-cuadrado = 0.474424

Eztadistico de contraste: TR"2 = 4.2608
2

269820
con valor p = P(Chi-cuadrado(5) > 4.2698

20,
9820) = 0.511258

6.3.3 Contraste de RESET de Ramsey del Modelo 3
B4 gretl: Contraste RESET - 0O

S EERERR

Regresitn auxiliar para el contraste de especificacion RESET
MCC, usando las observaciones 2007-2015 (T = 9)
Variable dependiente: X1

Coeficiente Desv. Tipica Estadistico t Valor p
const 4764,42 12585.0 0.3786 0.7205
Y -T77939.4 498013 -0.1565 0.8818
i3 -0.0126686 0.0465537 -0.2721 0.7964
yhat”"2 0.000216115 0.000180277 1,199 0.2843

Estadistico de contraste: F = 1.437098,
con valor p = P(F(1,5) > 1.4371) = 0.284
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6.3.4 Contraste de Normalidad de Residuos del Modelo 3

“ gretl dist., de los residuas,

5 FEREREN

Distribucion de frecuencizs para uhatl, observaciones 1-9
nimero de cajas = 5, media = -8.0844e-013, desv.tip.=143.841

intervalo punto medio frecuencia rel acum.

< -138.59 -184.50
-138.59 - -26.771 -82.679
-26.771 - 85.045 28,137
85.045 - 196.86 140.385
»= 1%6.86 232.77

11.711% 11.11% ##*

11.11%  B88.89% #*¥
11.11% 100.00% ##**

O L L e

Contraste de la hipotesis nula de distribucidn normal:
Chi-cuadrado(2) = 2.384 con valor p 0.30359

33.33% 44 44% RREEEEERREEE
33.353% TT.TBE RARRAAARRRAAA

6.3.5 Gréafico de Normalidad de Residuos

“ gretl: grafico
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T T T
Estadistico para el contraste d
Chi-cuadrado(2) = 2.384 [0.30

0.0025

0.002

0.0015

Densidad

0.001

0.0005

T
uhatl
N(-8.0844e-013,149.84) ———

-400 -300 -200 -100 o 100 200 300
uhati
Pulsar con el botén dereche del ratén en el gréfico .. [0 LF

400

=

124




6.3.6 Test Estadistico de Autocorrelacion de Breusch-Godfrey

6.3.6.1 Primer Orden

E gretl: autocorrelacién

— O
H & B %
LY

Contraste Breusch—Godfrew de autocorrelacidn de primer orden

MCC, usando las observaciones 2007-2015 (T = 9)

WVariable dependiente: uhat

Coeficiente Deswv. Tipica Esztadistico © Valor p

const —4694 .62 5994 .35 —0.7832 0.4690
b4 —154848 197699 —0.7T833 0.468
X3 0.0175044 D.0222673 0.7861 0.4674
uhat 1 —0.670989 D.618363 —1.08 0.3274
RE—cuadrado = 0.190605

Esztadistico de contraste: LMF = 1.177454,

con wvalor p = P{(F(1,5) > 1.17745) = 0.327

Estadistico alternativo: TR™2 = 1.715445,

con valor p = P (Chi-cuadrado(l) > 1.71545) = 0.19

Lijung-—-Box Q' = 0.939858,

con valor p = P (Chi-cuadrado(l) > 0.9%9858) = 0.318

“ gretl: autocorrelacidén — O

Contraste Breusch-Godfrey de autocorrelacidn hasta 21 orden 2

MCC, usando las observaciones=s 2007-2015 (T = 9)

Variable dependiente: uhat

Coeficiente De=sv. Tipica Estadistico © Valor p

const -10217.9 S002.75 —-1.135 0.3198
¥ —358021 316423 —1.135 0.3199
H3 D.0382264 0.0336198 1.137 0.3190
uhat 1 —1.34636 1.02345 —1.316 0.2587
uhat 2 —D.6192166 0.T734352 —0.8431 0.4944966
RE-cuadrado = 0.312746

Estadistico de contraste: LMF = 0.910134,

con wvalor p = P(F(2,4) > 0.210134) = 0.472

E=stadistico alternativo: TR™2 = 2_814717,

con wvalor p = P(Chi-cuadrado(2) > 2.81472) = 0.245

Lijung—-Box Q"' = 1.17784%,

con valor p = P(Chi-cuadrado(2) > 1.17784) = 0.555
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6.3.6.3 Tercer Orden
ﬁ gretl: autocorrelacion

Baoa

Contraste Breusch-Godfrey de autocorrelacidén hasta el orden 3

MCC, u=ando las observaciones 2007-2015 (T = 9)
Variable dependiente: uhat

Coeficiente Desv. Tipica Estadistico t©
const g66.5 £5e6.28 —4.,288
k4 —886570 203914 —4,350
X3 0.0895372 0.0208437 4,298
uhat_ 1 —2.89383 0.632097 —4.578
uhat 2 —-2.05535 0.5118%85 —-4.014
uhat 3 —-1.19572 0.311838 —-3.8354

E-cuadradeo = 0.88353%

Estadi=stico de contraste: LMF = T7.58B6263,

con valor p = P(F(3,3) > T7.58&626) = 0.0&51
Estadistico alternativo: TR™2 = 7.951814,

con valor p = P (Chi-cuadrado(3) > 7.895181) = 0.047
Lijung-Box Q' = 2.1&785,

con valor p = P (Chi-cuadrado(3) > 2.16785) = 0.538

6.3.7 Resumen de los Contrastes del Modelo 2

Contraste de heterocedasticidad de White -
Hipotesis nula: No hay heterocedasticidad
Estadistico de contraste: IM = 4.26982
con valor p = P(Chi-cuadrado(5) » 4.26982) = 0.511258

Contraste de especificacion RESET (cuadrados solo) -
Hipétesis nula: La especificacién =3 adecuada
Estadistico de contraste: F(I, 5) = 1.4371
con valor p = B(F(1, 5) » 1.4371) = 0.284321

Contraste de normalidad de los residuos -
Hipotesis nula: el error se distribuye normalmente
Estadistico de contraste: Chi-cuadrado(Z) = 2.38418
con valor p = 0.303585

Contraste LM de autocorrelacidn hasta el orden 1 -
Hipgteziz nula: no hay autocorrelacidn
Estadistico de contraste: LMF = 1.17745
con valor p = B(F(1, 5) > 1.17745) = 0.3274

Contraste LM de autocorrelacidn hasta el orden 2 -
Hipotesis nula: no hay autocorrelacion
Estadistico de contraste: LMF = 0,910134
con valor p = B(F(2, 4) » 0.910134) = 0.472318

Contraste LM de autocorrelacidn hasta el orden 3 -
Hipgteziz nula: no hay autocorrelacidn
Estadizstico de contraste: LMF = 7.58626
con valor p = B(F(3, 3) > 7.58626) = 0.065066
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